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9.4. Sase sugestii si recomandari de marketing

9.4.1. Trebuie sa ai un LOGO memorabil

Cand pornesti o companie, trebuie sa te faci cunoscut, memorabil si sa fii repede recunoscut cand
lumea vede logoul tau!

Daca ai un logo memorabil, te ajuta sa ramai in mintea oamenilor; hai sa vedem cateva exemple.

&

De exemplu - logoul Nike; imediat ce vezi acest semn ,vaj!” (swoosh), stii ce brand este, chiar inainte
de a citi cuvantul ,NIKE”.

Sau gandeste-te invers, cand te gandesti la un brand deja cunoscut, ai deja logoul sau In minte!

9.4.2. Actiuni pentru imbunatatirea loialitatii clientului

Cu totii ne dorim clienti fideli care sa vina la noi cand au nevoie de ceva care poate fi gdsit in gama
noastra de produse, nu-i asa?

Astfel, exista metode prin care putem sa 1i facem sa ne fie loiali: hai sa ne gandim la discounturi, oferte
de tip ,cumpara 2 produse si primesti 3”, oferte de pre-vanzare sau orice mic avantaj fata de orice alt
client obisnuit.

9.4.3. Incearci sa iti faci propria munci de cercetare originali

Daca doresti sa fii distribuitor, furnizor sau dealer, e mai bine sa ai propria activitate de cercetare
originala acreditata de o companie sau certificator bun(a) si cunoscut(a).

Daca iti realizezi propria cercetare, clientii tai vor avea mai multa incredere in brandul tau! Gandeste-
te bine la asta!

9.4.4. Investeste in retelele de socializare

in 2020, acesta este cel mai bun mod de a-ti lansa marca.

Suntem milioane de utilizatori de internet, platforme de socializare (Facebook, Instagram, YouTube
etc.). Exista Google Ads unde poti plati direct sa fie difuzate reclame pe diferite platforme. Sau poti
incheia un parteneriat cu niste oameni influenti pe internet, iar acest factor poate avea un impact
asupra brandului tau, dar poate, de asemenea, sa coste mai putin/mai mult in functie de numarul de
urmaritori/abonati.

In aceasta epoca, acesta este cel mai favorabil mod de a-ti promova bunurile. Oamenii au tendinta sa le
placa ce le place idolilor lor, lasdndu-se influentati de opiniile si de ideile acestora.
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9.4.5. Filmeaza niste reclame

Realizeaza niste reclame in format video. Cand vezi ca produsele ,functioneaza”, lucrurile pot parea
mai placute. Clipurile au ramas o tacticad populara de marketing digital in 2019, si reprezinta o
strategie de marketing obligatorie si anul acesta. Incearcd si incluzi tutoriale, testimoniale sau
inregistrari din spatele scenei, orice te poate conecta cu clientii tai.

9.4.6. Actioneaza digital!

Totul se intampla digital acum, iar compania ta trebuie sd urmeze aceasta tendinta. Realizeaza
website-uri, aplicatii pentru telefon, orice 1i poate determina pe clientii tai sa ia legatura cu tine usor si
rapid! Pastreaza legdtura cu ei si realizeaza sondaje online pentru a vedea care sunt nevoile clientilor
tail



