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9.3. Alt1 Pazarlama Ipucu ve Piif Noktasi

9.3.1. Pazarlama Ipuglar: Trendleri Takip Edin!

Giicli bir pazarlama stratejisine sahip olmak, her yil dnceliklerinizi ayarlamaktan fazlasini
gerektirir.

Kalabaliktan siyrilmak i¢in siirekli olarak teknoloji ve firsat arayisinda olmalisiniz. Yararlanmaniz
gereken Oonemli trendleri ve degisiklikleri takip etmek icin en son teknoloji ve pazarlama
ipuclarini takip edin.

9.3.2. Ucretli Sosyalligi Kucaklayin

Sosyal pazarlamacilarin% 86's1 zaten Facebook reklamlarini kullaniyor ve platformun reklam
geliri artmaya devam ediyor. Bu arada Instagram, Pinterest, Twitter ve baska yerlerde ticretli
reklam secenekleri giindeme geldi. Sosyal medya platformlari, algoritmalarini1 degistiriyor ve
gorunirlik elde etmek istiyorsaniz ticretli tanitimin sart oldugunu markalara acikg¢a gosteriyor.
Sosyal stratejinizin ivme kazanmasini veya siirdiirmesini istiyorsaniz, iicretli sosyalligi
benimsemek bir zorunluluktur.

9.3.3. Natiirel Marka Avukatlari

Insanlar satin alma Kkararlar1 vermek icin meslektaslarindan tavsiyeler ararlar. Kendi
miisterileriniz, yeni kitlelere ulasmaniza ve doniisiimleri artirmaniza yardimci olacak gii¢lii bir
kaynaktir. Marka savunucularinizdan en iyi sekilde yararlanmak i¢in, onlar1 mesajinizi yaymaya
tesvik edecek kampanyalar olusturun.

Ornegin, cevrimici bir topluluk olusturun veya yénlendirmeler i¢in édiiller sunun. Ayrica markal
bir hashtag olusturabilir ve izleyicileri bunu kullanmaya tesvik edebilirsiniz.

9.3.4. Orijinallige Oncelik Verme

Bu, en 6nemli pazarlama ipuclarimizdan biridir. Giiniimuzde tiiketiciler, isletmelerin olusturdugu
icerigin giindem odakli oldugunun farkindadir. Satis icerikli icerige olumlu yanit verme
olasiliklar1 diisiiktiir, bu nedenle markalarin kitleleriyle 6zgiin iliskiler kurmak icin daha iyi
stratejiler gelistirmesi gerekir. Pazarlamanizda 6zgiinliige oncelik vermenin en iyi yollarindan
biri canli icerik olusturmaktir.

Canli bir podcast barindirin, Facebook Live videolar1 yayinlayin, vb. Hatalar yapin ve akisa devam
edin - izleyicilerinizin hepsine ne kadar olumlu tepki verecegine sasiracaksiniz.

9.3.5. Unutulmaz Bir Mesaj Olusturun

Uriin ve hizmetlerinizi pazarlama yoluyla dogrudan tanitmanin ¢ok fazla yolu vardir. Bazen
markanizi daha akilda kalict ve sevimli kilan hikayeler anlatmak i¢in ana pazarlama
glindeminizden uzaklagmak faydal olabilir. Hikaye anlatimiyla ne kadar yaratici olursaniz, 6ne
¢ikma ve marka imajinizi gelistirme olasiliginiz o kadar artar.

9.3.6. Ortakliklar Kurun

Reklam, sosyal medya ve web ilizerindeki erisiminizi genisletmenin harika bir yoludur. Ancak
bilgili etkileyicilerden gelen giiclii bir tavsiyenin giiciiyle karsilastirilamaz. Yeni bir Kkitleye
ulasmak ve isletmeniz icin sosyal kanitlar elde etmek icin sektoriiniizdeki diger biyiik
oyuncularla isbirligi yapin. Markanizin sosyal medyada ve blog diinyasinda savunuculari olarak
hizmet etmeleri icin mikro etkileyicilerin yardimina da bagvurabilirsiniz.



