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9.3. Alte sase sugestii si recomandari de Marketing

9.3.1. Cea mai importanta sugestie privind marketingul: Fii la curent cu tendintele!

O strategie de marketing puternica necesitd mai mult decat ajustarea prioritatilor tale an dupa an.
Trebuie sa fii permanent la curent cu tehnologii si oportunitati pentru a fi altfel decat ceilalti. Urmeaza
cele mai recente sfaturi de tehnologie si marketing pentru a fi la curent cu tendintele si schimbarile
importante de care ar trebui sa profiti.

9.3.2. Fii deschis catre retele de socializare cu reclame platite

86% dintre comerciantii prezenti pe social media deja folosesc reclame Facebook, iar veniturile
platformei din reclama continud si creasci. Intre timp, optiuni de advertising plitit au aparut si pe
Instagram, Pinterest, Twitter si alte platforme. Platformele de socializare isi ajusteaza algoritmii,
spundndu-le clar brandurilor ca promovarea platita este obligatorie daca doresc vizibilitate. Daca
doresti ca strategia ta in social media sa se mentina sau sa ia avant, atunci deschiderea spre retele de
socializare cu reclame platite este obligatorie.

9.3.3. Ai grija de avocatii de brand

Oamenii sunt in cautare de recomandari de la alti oameni ca ei pentru a lua decizii de achizitie. Propriii
tdi clienti reprezinta o resursa puternica pentru a te ajuta sa ajungi la alt public si sa realizezi
convertirea acestuia. Pentru a beneficia la maxim de avocatii de brand, creeaza campanii pentru a-i
stimula sa-ti raspandeasca mesajul. De exemplu, creeaza o comunitate online sau ofera recompense
pentru recomandari. Poti, de asemenea, sa creezi un hashtag de brand si sa incurajezi publicul sa il
foloseasca.

9.3.4. Fa o prioritate din autenticitate

Acesta este unul dintre cele mai importante sfaturi de marketing. Consumatorii din ziua de azi
constientizeaza orientarea spre atingerea unor obiective a continutului creat de afacereuri. Este
improbabil sa raspunda pozitiv la un continut de vanzari, astfel ca brandurile trebuie sa dezvolte
strategii mai bune pentru a lega relatii autentice cu propriii clienti. Unul dintre cele mai bune moduri
de a face o prioritate din autenticitate prin marketing este de a crea continut live.

Gazduieste un podcast live, integreaza clipuri Facebook Live, etc. Fa greseli si lasa-te purtat de val —
vei fi surprins de reactia pozitiva a publicului tau la aceste actiuni.

9.3.5. Creeaza un mesaj memorabil

Exista atatea si atitea moduri de a-ti promova direct produsele si serviciile prin marketing. Uneori
merita sa te abati de la agenda ta principala de marketing pentru a spune povesti care sa iti faca
brandul memorabil si mai placut. Cu cat esti mai creativ cind spui povesti, cu atat mai mult te vei face
remarcat si iti vei imbunatati imaginea brandului.

9.3.6. Creeaza parteneriate

Publicitatea este un mod excelent de a-ti extinde prezenta pe retelele de socializare si web. Dar nu se
compara cu efectul unei recomandari puternice de la influenceri bine informati. Coopereaza cu alti
actori principali din industria ta pentru a ajunge la public nou si a castiga loc in retelele de socializare
pentru afacerea ta. Poti, de asemenea, sa adaugi pe lista ajutorul unor micro - influenceri pentru a
actiona ca avocati ai brandului tau pe retelele de socializare si in blogosfera.



