
 
 

 ٩.٣ ست نصائح و حیل التسویق أخرى
 

 ٩.٣.١ ملك نصائح التسویق: مواكبة الاتجاهات
 یتطلب امتلاك استراتیجیة تسویق قویة أكیر من تعدیل أولویاتك عاما بعد عام. علیك أن تبحث باستمرار عن التقنیات والفرص للتمیز عن

  الآخرین. اتبع أحدث النصائح التقنیة و التسویقیة لمراقبة الاتجاهات و التغیرات المهمة التي یجب أن تستفید منها.
 
 

 ٩.٣.٢ احتضن الاجتماعیة المدفوعة
 یستخدم %86 من المسوقین الاجتماعیات إعلانات فیسبوك بالفعل، و تستمر إیرادات الإعلانات في المنصة في النمو. و في الوقت نفسه

 ظهرت خیارات الإعلانات المدفوعة على Instagram,  Twitter, Pinterest و أماكن أخرى. تعمل منصات وسائل الإعلام
 الاجتماعیة على تعدیل خوارزمیاتها، مما یوضح للعلاقات التجاریة أن الرویج المدفوع أمر لا بد منه إذا كنت ترغب في الحصول على رؤیة.

 إذا كنت ترید أن تحافظ استراتیجیتك الاجتماعیة على زخم أو تكتسبه، احتضان الاجتماعیة المدفوعة ضرورة
 
 

  ٩.٣.٣ رعایة دعاة العلامة التجاریة
 یبحث الأشخاص عن توصیات من أقرانهم لاتخاذ قرارات الشراء. یعد عملاؤك موردا قویا لمساعدتك في الوصول إلى جمهور جدید و جذب
 التحویلات. لتحقیق الاستفادة الاقصى من دعاة علاقتك التجاریة، أنشئ حملات لتحفیز على نشر رسالتك. قم بإنشاء مجتمع عبر الإنترنت أو

 اعرض مكافآت للإحالات، مثلا. یمكنك أیضا إنشاء هاشتاج تجاري و تشجیع الجماهیر على استخدامه.
 
 

 ٩.٣.٤ أعط الأولیة للطرافة
 هذه واحدة من أهم نصائحنا التسویقیة. یدرك المستهلكون الیوم جیدا أن المحتوى الذي تنشئه الشركات یعتمد على جدول الأعمال. من غیر

 المحتمل أن یستجیبوا بشكل إیجابي للمحتوى المبیع، لذلك تحتاج العلامات التجاریة إلى تطویر استراتیجیات أفضل لبناء علاقات حقیقیة مع
  جمهورها. واحدة من أفضل الطرق لتحدید أولویات الصرافة في التسویق الخاص بك هي عن طریق إنشاء محتوى مباشر.

 استضف بودكاست مباشر، بث مقاطع فیدیو مباشرة على الفیسبوك، الخ. ارتكب أخطاء و اذهب مع التدفق - ستندهش من مدى استجابة
 جمهورك لكل شيء بشكل ایجابي.

 
 

 ٩.٣.٥ قم بإنشاء رسالة لا تنسى
 یوجد العدید من الطرق للترویج المباشر لمنتجاتك وخدماتك من خلال التسویق. أحیانًا یكون من المفید الابتعاد عن جدول أعمالك التسویقي

 الرئیسي لإخبار القصص التي تجعل علامتك التجاریة أكثر قابلیة للتذكر وإعجابًا. كلما زاد إبداعك في سرد القصص، زادت احتمالیة تمیزك
 وتحسن صورة علامتك التجاریة.

 
 

 
 

 ٩.٣.٦ قم ببناء الشراكات
 الإعلان هو وسیلة رائعة لتوسیع نطاق وصولك على وسائل الإعلام الاجتماعي و شبكة الإنترنت. لكنه لا لا یقارن بقوة توصیة قویة من من
 المؤثرین المطلعین. تعاون مع لاعبین رئیسیین آخرین في مجال عملك للوصول إلى جمهور جدید و اكتساب بعض الأدلة الاجتماعیة لعملك.

 یمكنك أیضا الحصول على مساعدة من المؤثرین الصغرى لیكونوا مدافعین عن علامتك التجاریة على وسائل الإعلام الاجتماعي و عالم
 المدونات.
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