
الشبكاتحولالحیلوالنصائحمنالمزید٨.٤

آخرینأشخاصخلالمنالناسقابل٨.٤.١
الأشخاص الذین تتطلعابقَ مع الأشخاص الذین تعرفھم بالفعل والذین یعرفونوأسھل طریقة لمقابلة الناس ھي من خلال الإحالات.أفضل

ومقدمة للشخص الذي ترید مقدمةمحادثاتھم، من المحتمل جدًا أن تتلقى ترحیباً حارًاإلى مقابلتھم. عند تقدیمك من خلالھم أو الانضمام إلى
شخصمعحدثفيالیمنىالدائرةإلىالانضمامخلالمنحتىأوالإنترنت،عبرالمقدمةأداةخلالمنLinkedInلـمشابھتأثیرھذالھ.

تعرفھ.

الاجتماعيالتواصلوسائلمناستفد٨.٤.٢
لوجھ قد لا تكونجھات الاتصال المھمة بشكل أفضل وبدون ضغط لقاء وجھاًوسائل التواصل الاجتماعیة طریقة فعالة للتعرف علىتعد

ملفكأفضل فيأو جھات الاتصال الرئیسیة التي ترغب في معرفتھا بشكلمستعدًا لھ. ابحث عن جھات الاتصال ذات التفكیر المماثل
GoogleوLinkedInعلىالشخصي PlusوTwitter.وابدأبھ،یدلونتعلیقعلىالردأوینشرونھرابطعلىالتعلیقحاولوالمزید

الاتصالات السابقةالفرصة لمقابلتھم شخصیاً، سیكون من الأسھل الرجوع إلىمحادثة معھم وقدم لھم قیمة في المقابل. عندما تتاح لك
التواصلغالباً ما یستخدم المسؤولون عن التوظیف منصات وسائلمعھم. تأكد من أن ملفك الشخصي على الإنترنت محدث دائمًا.

من مھاراتك وخبراتك.الاجتماعي لاستكشاف المرشحین المحتملین، وحتى للتحقق

وظیفةتطلبلا٨.٤.٣
على وظیفة.عندما تتصل بالشبكة، یجب ألا تطلب من شخص ما الحصولتطلب الشبكات من كل شخص تعرفھ وظیفة، في الواقع،لا

بناء علاقةعن وظیفة. یجب أن یكون ھدفك الأساسي في التواصل ھویجب أن تطلب من الأشخاص المعلومات التي ستساعدك في البحث
قد تكون جھة الاتصال الخاصة بك على استعداد لإحالتك.وإقامة علاقة، لذلك عندما تظھر فرصة محتملة في المستقبل،

للنصیحةكأداةالذاتیةسیرتكاستخدم٨.٤.٤
مراجعةمعھمعن وظیفة وھي أن تطلب من الآخرین الذین أنشأت علاقةطریقة أخرى سھلة وفعالة للغایة للتواصل أثناء البحثھناك

سیرتك الذاتیة،استخدام ھذه التقنیة مفیدًا لعدد من الأسباب. عند مراجعةوإعطائك ملاحظات حول كیفیة تحسینھا. یعدسیرتك الذاتیة
شركة أو صلة قد تكونمن الأشیاء التي قد لا یعرفونھا عنك بعد. قد یتذكرونسیكتشفون تاریخ عملك، وألقابك السابقة، وأھدافك والعدید

خلفیتك مناسبة تمامًا لھا.

الوقتمنالكثیرتأخذلا٨.٤.٥
المال والناس لیسواأعمال وحافظ على الاجتماع في المسار الصحیح. الوقت ھوأن تبدأ في التواصل، تأكد من أن یكون لدیك جدولقبل

وتكتسب المصداقیةالتخطیط لاجتماعك في وقت مبكر، فإنك تثبت احترافیتك،سعداء أبدًا مع شخص یستھلك الكثیر من وقتھم. من خلال
وتغطي جمیع الموضوعات الھامة التي ترید تغطیتھا

یتكلمالآخرالشخصدع٨.٤.٦
طلبت نصیحة أو رأي شخصأن تكون متحدثاً جیدًا ھو أن تكون مستمعًا جیدًا. إذاالتواصل، تأكد من أنك لا تفعل كل الكلام. مفتاحعند

الحدیث، فقد یشعرأو ربما یبحثون عنك لإضافة قیمة لعملھم. إذا قمت بكلآخر، فتأكد من أن لدیھم الفرصة لتقدیمھا وإخبارك بذلك.
الأسئلة التالیة:الذي یجب اتخاذه مع المعلومات التي قدمتھا. اطرح بعضالشخص أنك غیر مھتم بما سیقولھ وغیر متأكد من الإجراء

في ھذا المجال؟منذ متى و أنت تعمل مع ھذه الشركة؟ أو منذ متى و أنت●
ما الذي یعجبك أو لا یعجبك في عملك؟●
ما ھو نوع التدریب الذي احتجتھ لھذا المنصب؟●
ما ھي ثقافة ھذه الشركة؟●

نجاحقصةقدم٨.٤.٧
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العثور على موضوع قد یكون الشخص الآخر مھتمًا بھ ویمكنك تقدیم المشورة بشأنھ، قدم حلاً عن طریق سرد قصة حول كیفیةبمجرد
بالمشكلة ثم حلھا. قمقمت بحلھا، لكن اجعلھا قصیرة ولطیفة. ابدأ بإخبارھممساعدة الآخرین في موقف مشابھ. أخبرھم عن مشكلتك وكیف
نحو أفضل.قبل أن تصل إلى نھایة سعیدة، حیث كان كل شيء یسیر علىبتضمین الكثیر من المعلومات حول كیف كانت الأمور كارثیة

شبكتكتوسیعكیفیةحولاقتراحاتعناسأل٨.٤.٨
تلتقي بھم. سیعرفشخصین ، ولكن أیضًا الاستفادة من شبكة الأشخاص الذینالأھداف الرئیسیة للتواصل لیس فقط مقابلة شخص أوأحد
فستزیدھذه،الاتصالجھاتلبعضمقدماتعلىالحصولبإمكانككانوإذاآخر،شخص200منیقربماتقابلھمنفصلشخصكل

التوصیة بمنظمةاسأل جھات الاتصال الخاصة بك عما إذا كان بإمكانھمبسرعة شبكتك وفرصك في العثور على اتصال ذي قیمة كبیرة.
مھنیة أو أسماء بعض الأشخاص الذین یجب أن تتحدث معھم.

للمتابعةسببعنابحث٨.٤.٩
أجریتھا أثناء اجتماعلاستمرار العلاقة. إذا قرأت مقالة تضیف إلى مناقشةكنت ترغب في إقامة علاقة مع شخص آخر، فاخلق سبباًإذا

أن یفیدھم. حاول العثورحول ما وجدتھ مثیرًا للاھتمام وكیف تعتقد أنھ یمكنعبر الشبكة، فاحفظھا وأرسلھا إلیھم مع ملاحظة مختصرة
بأعضاء شبكتكعلى فرصتین أو ثلاث على الأقل سنویاً لإعادة الاتصال

لكشكراتقولأندائماتذكر٨.٤.١٠
یمكنك مساعدتھم بأي شكلاتصالك على المعلومات التي قدموھا ومعرفة ما إذا كانشبكة ھو حول إنشاء علاقة حقیقیة واھتمام. أشكربناء

بك حتى یكوناحتفظ بملاحظات حول ما تعرفھ عن جھات الاتصال الخاصةمن الأشكال. شارك أي معرفة تشعر أنھا ستكون مفیدة لھم.
لمراسلاتك المستقبلیة لمسة شخصیة.
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