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8.3. Zece sugestii si recomandari privind stabilirea de relatii de afaceri

8.3.1. la initiativa!

Inainte de a merge la un eveniment sau o conferint, obtine informatii despre cine va fi acolo si
documenteaza-te. Astfel, elimini anxietatea de a intra intr-o incdpere si de a nu avea nici cea mai mica
idee despre ce sa discuti cu alti oameni, in schimb vei fi informat si pregatit pentru conversatii si vei sti
exact ce subiecte sa abordezi si uneori stii si ce subiecte sa NU abordezi pentru a evita conversatiile
stanjenitoare. Ceea ce creeaza relatii reale cu oamenii sunt acele interese si lucruri comune despre
care nu te-ai fi gandit ca poti discuta. Fa-ti temele si documenteaza-te!

8.3.2. Foloseste retelele de socializare

Foloseste retelele de socializare pentru a cunoaste mai bine viitoarele persoane cu care vei comunica.
Cand le intdlnesti personal, iti va fi mai usor pentru ca vei putea sa te referi la lucruri de interes comun
sau la comunicari anterioare.

8.3.3. Poarta o tinuta profesionala

Poarta o tinuta profesionald la evenimentul la care participi. Acest lucru nu fnseamna ca trebuie sa
porti haine scumpe, ci sa porti ceva mai protocolar si sa lasi hainele confortabile acasa.

8.3.4. Asculta-i pe ceilalti

Vorbeste mai putin si ascultd mai mult! Fii acolo, fii atent la conversatie, atent la oamenii cu care
vorbesti pentru a exprima opinii de valoare care sa mentina conversatia. Daca 1i asculti pe altii
vorbind, poti gasi oportunitati sa stabilesti o legatura cu cineva, chiar oferind valoare vietii sau chiar
afacerii sale.

8.3.5. Priveste oamenii in ochi

Se omite uneori acest lucru si, fie ca este vorba de lipsa de incredere sau de motive personale, acest
fapt il poate face pe cel cu care vorbesti sa nu mai fie interesat sa participe la conversatie. Acest lucru
poate pdrea ca esti neinteresat de conversatia cu persona din fata ta sau cu un grup.

Daca nu i privesti in ochi, oamenii pot crede ca nu pot avea incredere in tine. Daca nu mentii contactul
vizual, oamenii cu care vorbesti pot crede ca ascunzi ceva sau ca nu te motiveaza sa vorbesti cu ei.

8.3.6. Stabileste un obiectiv!

Cand mergi la un eveniment, mergi cu un obiectiv in gand, sa stabilesti legaturi cu oameni, sa inveti
ceva, sa descoperi hobby-uri etc., orice poti retine din acel eveniment sau intalnire.

Participa la orice eveniment, intalnire, atelier de lucru, etc. care conteaza pentru tine! Stabilirea unui
obiectiv pentru orice lucru pe care il faci te va ajuta sa descoperi lucruri in jurul tau.

Daca stabilesti legaturi cu oameni la un eveniment, acest lucru iti poate aduce pe viitor diferite
solutii/oportunitati - Afaceri, invatare, idei, orice ar putea fi pozitiv pentru tine, pentru a-ti dezvolta o
afacere de succes.

8.3.7. Fa primul pas!

Foarte multi oameni sunt TIMIZ], si poate si tu esti la fel, cine stie?
Oamenii care vad ca esti interesat de ei, vor coopera cu tine pentru ideile tale. Astfel, nu fii niciodata
prea timid sa Intalnesti noi oameni. Noi oameni = Noi oportunitati.
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8.3.8. Nu fi negativist!

Daci esti negativist, vei avea o stare proasti! Incearci si gisesti in sinea ta cele mai bune aspecte ale
comportamentului tdu. Dacd manifesti negativism, persoanele din jurul tau iti vor simti energia.
Oamenii vor Incerca sa te evite, nimeni nu apreciaza oamenii negativisti. Nu ai nevoie de asa ceva, ai
nevoie de oameni in jurul tau, ai nevoie de legaturi cu oamenii, ca Intotdeauna; oamenii = oportunitati.
Gandirea pozitiva nu inseamna ca esti cu capul in nori si ignori situatiile mai putin pldcute ale vietii.
Gandirea pozitiva Inseamna doar ca abordezi situatiile neplacute intr-un mod mai pozitiv si productiv.
Gandesti ca ce este mai bun se va Intampla, nu ce este mai rau.

8.3.9. Vorbeste cu oameni pe care nu ii cunosti

Pe parcursul unui eveniment, vorbeste cu oameni pe care nu i-ai intdlnit pana atunci pentru a-ti
dezvolta relatiile, dar si pentru a lega conversatii cu persoane pe care nu le cunosti pentru a-ti extinde
reteaua si a intdlni potentiali clienti/parteneri de afaceri.

8.3.10. Fii capabil sa accepti refuzuri

Poti intdlni persoane care nu pot sau nu vor sa vorbeasca cu tine. Persoane prea nepoliticoase sau prea
ocupate sa aiba o conversatie. Ai putea fi in situatia sa vorbesti cu oameni care nu te plac sau pe care
nu ii placi. Poate nu veti fi de acord privind un subiect care este important pentru tine. Nu o lua
personal. Nu inseamna nimic despre tine. Nu poti fi prieten sau partener de afaceri cu orice persoana
pe care o intalnesti, acest lucru face parte din procesul unei afaceri.
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