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Sugestii si recomandari

>

»Crearea unei afaceri de succes nu inseamna doar sustinerea unei idei pana ce aceasta afacere
devine un startup”

»,Daca ar fi usor, toata lumea ar face asta”

Ne reamintim cuvintele faimoase ale lui Henry Ford, care a zis: , Indiferent daca gandesti ca poti sa faci
un lucru sau gandesti ca nu poti sa il faci, ai dreptate”. Crede cu tdrie ca vei avea succes si vei gasi
metode sa depdsesti diferitele obstacole. Daca nu, vei gasi doar scuze. Ryan Allis, co-fondator al
iContact, a aratat ca, avand zilnic obiectivul final in gand, te asiguri ca faci tot posibilul sa il
indeplinesti. Stabileste obiective si aminteste-ti zilnic de ele.

A avea succes deseori inseamna sa inveti de la cei care si-au indeplinit deja obiectivele. Sa ai un mentor
este o binecuvantare imensa pentru un antreprenor, dar nu toata lumea poate gasi unul. Daca nu ti-ai
gasit Inca propriul coach pentru afaceri, iata cateva sugestii si recomandari pentru tinerii antreprenori
pentru a-i ajuta sa porneasca la drum. Partenerii Proiectului YME au lucrat cu multi tineri
antreprenori migranti si le-au solicitat sa ofere sugestii si recomandari prin animatie. Acest produs
este realizat de tineri antreprenori migranti in colaborare cu tineri antreprenori migranti pentru
tinerii antreprenori migranti.

In clipul YouTube Top 10 Sugestii si recomandari pentru Antreprenori se oferd 10 astfel de sugestii si
recomandiri in fix 1 minut! In continuare, se prezinta textul.



https://controversycast.wixsite.com/entrepreneurjourney/tips-and-tricks
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6.1. Zece sugestii si recomandari pentru tineri antreprenori

6.1.1. Ofera-ti provocari

Trebuie sa iti depdsesti limitele In fiecare zi si sa Inveti lucruri noi. Daca stai in zona de confort nu te
ajuta sa fii inovator. Richard Branson spune cd cea mai puternica motivatie pentru el este sa isi ofere
provocari. El considera viata precum o educatie universitara de lunga duratd unde poate invata mai
mult in fiecare zi. Si tu poti face astal

6.1.2. Fii sincer cu tine insuti

Nu Incepe o afacere gandindu-te doar cad va genera mult profit. Pentru a fi multumit in viata, trebuie sa
faci lucruri de care esti pasionat. Nu exista indoieli ca gestionarea unei afaceri ia timp mult. Steve Jobs
a aratat ca singurul mod in care poti fi mulfumit de viata ta este sa lucrezi la ceva in care crezi cu
adevarat. Sa iti transformi hobby-ul intr-o afacere parca nu suna asa rau, nu?

6.1.3. Asuma-ti riscuri

Pe langa asumarea de provocari, trebuie sa iti asumi si riscuri semnificative. Pentru a avea succes,
trebuie sa calculezi si sa iei decizii riscante. Nu vei stii niciodata rezultatul eforturilor tale daca nu
actionezi. Jeff Bezos a spus ca l-a ajutat sa inteleagd ca nu trebuie sa regrete esecul, ci ca ar regreta
daca nu ar incerca.

6.1.4. Perspectiva asupra ceea ce vrei

Trebuie sa ai o perspectiva clara asupra ceea ce vrei sa realizezi pentru a-ti urma obiectivul. Fii
pregatit sa faci modificari inopinate pe parcursul procesului, deoarece lucrurile nu merg niciodata asa
cum le planuiesti. Fondatorul si Directorul General Executiv al Tumblr, David Karp, mentioneaza ca un
antreprenor este o persoana care are o perspectiva asupra unui lucru si dorinta de a realiza acel lucru.
Trebuie sa ai mereu o perspectiva clara asupra lucrurilor.

6.1.5. Gaseste oamenii potriviti

Trebuie sa gasesti oameni care sa te inspire, oameni care impartasesc o perspectiva similara, dar nu
neaparat aceeasi perspectiva ca tine. Astfel vei fi motivat si te va ajuta si in procesul de creatie. Cine se
aseamana, se aduna. Reid Hoffman, co-fondator LinkedIn, mentiona ca cel mai rapid mod de a te
schimba este sa petreci timp cu persoane care sunt deja cum doresti tu sa fii.

6.1.6. Actioneaza

Este posibil sa ai cea mai buna idee, dar daca nu lucrezi la aceasta idee, nu se va materializa niciodata.
Iar o idee care nu este asa buna, dar care devine realitate este mai buna decat o idee excelenta care
ramane doar In mintea ta. Lumea este plina de idei marete, dar succesul vine doar prin actiune. Walt
Disney spunea candva ca cel mai usor mod de a porni la drum este sa nu mai stai sa discuti, ci sa treci
la fapte. Acest lucru se aplica si succesului tau.
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6.1.7. Fii perseverent

Lucrurilor nu vor merge niciodata snur, dar trebuie sa ramai motivat si sa mergi inainte. Daca nu ai
succes de prima datd, invata din greselile tale si Incearca o abordare diferita. Nimeni nu are succes
imediat si cu totii am fost cindva la Inceput. Dupa cum mentiona cu Intelepciune Steve Jobs, ,daca
privesti Indeaproape, a durat mult ca majoritatea povestilor de succes peste noapte sa se
materializeze”. Nu te feri sa investesti timp In compania ta.

6.1.8. Fa cercetari

Inainte si iti incepi propria afacere, trebuie si analizezi detaliat segmentul de piatd vizat si, cel mai
important, aspectele legale si etice pe care trebuie sa le respecti. Tony Hsieh, fondatorul Zappos,
spunea candva ,Nu face un joc pe care nu il intelegi, chiar daca vezi multi oameni facand bani din asta.”
Sa intelegi cu adevarat industria din care faci parte este cheia succesului.

6.1.9. Cheltuieste-ti banii cu chibzuinta

Pentru o companie startup, este posibil sa nu faci chiar imediat profit. Trebuie sa inveti cum sa iti
gestionezi finantele si sa fii atent pe ce iti cheltuiesti banii. Retine, Inchirierea unui birou de lux nu
inseamna ca iti vei face munca mai bine. Ai grija sa iti cheltuiesti banii cu chibzuinta. Este usor sa
cheltuiesti banii pe lucruri fara rost si sa ramai curand fara capital.

6.1.10. Asculta-ti clientii

Ia In considerare orice feedback primit de la clienti si imbunatateste-ti serviciile in consecinta. Traim
intr-o lume pe repede inainte, astfel ca schimbarile reprezinta o necesitate pentru a fi in pas cu piata.
Dave Thomas, fondatorul Wendy’s, declara ca printre cele trei chei ale succesului sau se numara
cunoasterea clientului. Incearci si i cunosti pe cei care ii servesti mai bine decat oricine si vei putea s
le livrezi solutiile de care au nevoie.



