
الفصل السادس

النصائح و الحیل

حد كونھا شركة ناشئة’‘إنشاء عمل تجاري ناجح لا یتعلق فقط بنقل الفكرة إلى

‘لو كان الأمر سھلا لفعلھ الجمیع’

أنھ یمكنك النجاح،ذلك، أو تعتقد أنك لا تستطیع ذلك، فأنت على حق." صدقكما قال ھنري فورد الشھیر، "سواء كنت تعتقد أنك تستطیع
أنإلى،iContactلـالمشاركالمؤسسألیس،رایانأشارفقط.الأعذارستجدتفعل،لمإذاالمختلفة.العقباتعلىللتغلبطرقاًوستجد

حدد أھدافاً وذكّر نفسك بھا كل یوم.وضع الھدف في الاعتبار كل یوم یضمن أنك تعمل على تحقیقھا.

ولكن لا یستطیع كل شخصأھدافھم بالفعل. یعد وجود مرشد نعمة رائعة لرائد الأعمال،غالباً ما یعني النجاح التعلم من أولئك الذین حققوا
الشباب لمساعدتك علىالتجاریة بعد، فإلیك النصائح والحیل لرواد الأعمالالعثور علیھ شخصیاً. إذا لم تجد مدربك الشخصي في الأعمال

خلالمنوالحیلالنصائحإنتاجأیضًامنھموطلبناالشبابالمھاجرینالأعمالروادمنالكثیرمعYMEمشروعشركاءعمللقدالبدء.
لرجال الأعمالالمھاجرین الشباب مع رواد الأعمال المھاجرین الشبابالرسوم المتحركة. تم إنتاج ھذا المنتج من قبل رواد الأعمال

.أیضًاالنصفيأدناهواحدة!دقیقةفيوحیلنصائح10الفیدیو شرحی یوتیوبعبرالشبابالمھاجرین

الشبابالأعماللروادحیلونصائحعشر٦.١

نفسكتحدى٦.١.١

برانسون إن أكبرالعیش في منطقة راحتك في أن تكون مبتكرًا. یقول ریتشاردعلیك أن تدفع نفسك كل یوم وتتعلم أشیاء جدیدة. لن یساعدك
یوم. انت تستطیع ایضا!وكأنھا تعلیم جامعي طویل، حیث یمكنھ تعلم المزید كلدافعھ ھو الاستمرار في تحدي نفسھ. یتعامل مع الحیاة
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نفسكمعصادقاكن٦.١.٢

التي أنت متحمس لھا. لیسالأرباح. لكي تشعر بالرضا في الحیاة، علیك أن تفعل الأشیاءلا تبدأ مشروعًا تجاریاً لمجرد أنھ سیجلب الكثیر من
حیاتك ھي القیام بعملستیف جوبز إلى أن الطریقة الوحیدة للشعور بالرضا فيھناك شك في أن إدارة شركة تستغرق الكثیر من الوقت. أشار

السوء، ألیس كذلك؟تؤمن بھ حقاً. تحویل ھوایتك إلى عمل تجاري لا یبدو بھذا

المخاطرتحمل٦.١.٣

بالمخاطر. لا نعرفلكي تكون ناجحًا، علیك أن تحسب وتتخذ قرارات محفوفةتمامًا مثل تحدي نفسك، علیك أن تأخذ المخاطر المدروسة.
سیندم على عدم المحاولة.بیزوس إنھ ساعد في معرفة أنھ لن یندم على الفشل، لكنھأبدًا نتیجة جھودنا ما لم نفعل ذلك بالفعل. قال جیف

تریدهلمارؤیةلدیكلتكن٦.١.٤

طول الرحلة لأن الأمور لامتابعتھ. لكن كن مستعدًا لإجراء تغییرات مفاجئة علىلتكن لدیك رؤیة واضحة لما ترید تحقیقھ حتى تتمكن من
Davidالتنفیذيوالرئیسالمؤسسیشیرمخططة.كانتكمابالضبطتسیر KarpلشركةTumblr،لدیھشخصھوالأعمالرائدأنإلى

في جمیع الأوقاترؤیة لشيء ما ورغبة في إنشائھ. حافظ على رؤیتك واضحة

المناسبینالأشخاصعنابحث٦.١.٥

وسیساعدك أیضًاالرؤیة ولكن لیس بالضرورة نفس رؤیتك. سیبقیك ذلك متحفزًاعلیك أن تجد أشخاصًا یلھمونك، أشخاصًا یشاركونك نفس
نفسكلتغییرطریقةأسرعأنإلى،LinkedInلـالمشاركالمؤسسھوفمان،ریدأشارتصبح.منھومعھأنتمنالإبداعیة.عملیتكفي

ترید أن تكون علیھا.ھي التسكع مع الأشخاص الذین ھم بالفعل بالطریقة التي

تحرك٦.١.٦

حقیقة أفضل من فكرة رائعةفإنھا لن تتحقق أبدًا. والفكرة لیست جیدة التي أصبحتقد یكون لدیك أفضل فكرة ولكن إذا لم تبذل جھدًا في ذلك،
إن أسھل طریقة للبدء ھيلا یأتي إلا من خلال العمل. قال والت دیزني ذات مرةستبقى في ذھنك. العالم مليء بالأفكار العظیمة، لكن النجاح

لنجاحك أیضًا.التوقف عن الكلام والبدء في الفعل. ھذا صحیح بالنسبة

ثابتاكن٦.١.٧

فتعلم من أخطائك وجرب نھجًامتحمسًا والمضي قدمًا. إذا لم تنجح في المرة الأولى،لن تسیر الأمور على ما یرام أبدًا، ولكن علیك أن تبقى
نظرت عن كثب، فإن معظممن الأیام مبتدئین. كما قال ستیف جوبز بحكمة، "إذامختلفاً. لا ینجح أحد على الفور، وكان الجمیع في یوم

تخف من استثمار الوقت في شركتك.النجاحات بین عشیة وضحاھا تستغرق وقتاً طویلاً." لا
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بأبحاثقم٦.١.٨

التي یجب علیك اتباعھا.السوق والأھم من ذلك عن الأمور القانونیة والأخلاقیةقبل بدء عملك الخاص، علیك أن تقوم ببحث شامل عن فرع
إنمنھا."المالیجنونالآخرینالأشخاصمنالكثیررأیتلوحتىتفھمھا،لاألعاباًتلعب"لامرة،ذات،Zapposمؤسسھسیھ،تونيقال

الفھم الحقیقي لمجال عملك ھو مفتاح النجاح.

بحكمةأموالكأنفق٦.١.٩

ما تنفق أموالك علیھ. تذكرأن تتعلم كیفیة إدارة أموالك وأن تكون على بینة منكشركة ناشئة، على الأرجح لا یأتي الربح على الفور. علیك
الأشیاء الحمقاء وینفداحرص على إنفاقھا بحكمة. من السھل أن تنفق الكثیر علىأن استئجار مكتب فاخر لا یعني أنك ستقوم بعمل أفضل.

رأس المال في وقت مبكر جدًا.

عملائكإلىاستمع٦.١.١٠

الخطى، لذالك فإن التغییراتوقم بتحسین خدماتك وفقاً لذلك. نحن نعیش في عالم سریعخذ بعین الاعتبار التعلیقات التي تتلقاھا من العملاء
منعلىتعرفللنجاح.الثلاثةمفاتیحھكأحدعمیلكبمعرفة،Wendy’sمؤسستوماس،دیفاستشھدالسوق.مواكبةأجلمنضروریة

التي یحتاجونھا.تخدمھم بشكل أفضل من أي شخص آخر، وستتمكن من تقدیم الحلول
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