
الفصل الرابع

كيفية إنشاء الأعمال التجارية

لا يوجد طريق آخريجب أن نؤمن بها بشدة، والتي يجب أن نعمل عليها بقوة. "لا يمكن الوصول إلى أهدافنا إلا من خلال وسيلة خطة،
للنجاح ". - بابلو بيكاسو''

الأعمالنموذج٤.١

وقتك للتعرفومع ذلك، كما في الحال مع خطوة التقييم الشخصي ، خذواقعيا، يعد تسجيل عملك هو الخطوة الأولى نحو جعله حقيقياً.
المناسبة. اعتمادًاأيضًا إلى الحصول على التراخيص والتصاريح التجاريةعلى إيجابيات وسلبيات الكيانات التجارية المختلفة. ستحتاج
الفصلتحدثنا في)انظر إلى الفصل الخامس(.بالمدينة أو المقاطعة أو الولايةعلى النشاط التجاري ، قد تكون هناك أيضًا لوائح خاصة

عليه أن يتأكد من أنمع معارفه، وإذا أمكن، المتخصصين في مجال الأعمال.عن من حلم إلى فكرة. قبل البدء، يجب عليه التحدثالثالث
بعض الآراء السلبية.ينبغي لرجل الأعمال المستقبلي أن يثبط عزيمته بسببإجابات المحاورين صادقة وليست خيرية فقط. أيضًا ، لا
تملك أي إمكانات.حجج المحاورين صلبة ومنطقي ، فهذا يعني أن الفكرة لاولكن إذا كانت الغالبية العظمى من الآراء سلبية وكانت

خطة عمل. خلاف ذلك، يمكن أن يبدأ العمل في الشركة ويجب عليك وضع

التي تحتاج إلىستستخدمه لمساعدتك على تخطيط تقدمك و سيحدد الأشياءبأبسط العبارات، خطة العمل هي خارطة الطريق - و هو ما
)ربما للحصول علىفي خطة العمل كوثيقة ضخمة لن تستخدمها إلا مرة واحدةالقيام بها من أجل الوصول إلى أهدافك. بدلاً من التفكير
كيفية نمو عملك وتحقيق أهدافه.قرض من أحد البنوك(، فكر فيها على أنها أداة لإدارة

خطةكتابةتبدوقد(١٤٣الصفحةالسادس،الفصلإلىأيضا)أنظرالأعمالتخطيطحولنصائحالحيل،والنصائحبعضتريدهل
أمرًا بالغ الأهميةشيء لا يمكنك تأجيله أو تجاهله. يعد وجود خطة عمل سليمةعمل أمرًا شاقاً إذا لم تقم بذلك من قبل. ومع ذلك، فهو

لاستمرار عملك وتطويره )انظر أيضًا إلى الفصل الرابع(.

فإنكوالبنوك ، ولجذب الشركاء المحتملين وأعضاء مجلس الإدارة،بينما يمكنك استخدام خطة عملك كجزء من عرضك للمستثمرين
والمواعيد النهائية ووأنشطتك المحددة للتنفيذ، بما في ذلك المعالم الرئيسيةستستخدمها بشكل أساسي لتحديد استراتيجيتك وتكتيكاتك

الميزانيات والتدفق النقدي.

بدلاً من ذلك، يمكنالإطلاق إذا لم تكن بحاجة إلى تقديم خطتك إلى الغرباء.في الواقع ، لا يجب أن تكون خطة العمل وثيقة رسمية على
المعالم الرئيسيةعرض تقديمي، والتنبؤ بأرقام عملك الرئيسية، وتحديدأن تتبع خطتك عملية التخطيط الهزيل التي تنطوي على إنشاء

تقوم بمراجعة خطتك.التي تأمل في تحقيقها، وفحوصات التقدم المنتظمة حيث

هويتك، والمشكلة التي، ولكن بدلاً من ذلك، نظرة عامة عالية المستوى حولإذا لم تكن تقدم للمستثمرين ، فلا تفكر أنه عرض رسمي
إذا كنت لا تعتقد أنكالتكتيكات الرئيسية التي ستستخدمها لتحقيق أهدافك. حتىتحلها، والحل الخاص بك للمشكلة، والسوق المستهدف، و

مجالات لمعلى أي حال. ستساعد العملية في الكشف عن أي ثغرات أوبحاجة إلى خطة عمل رسمية ، يجب أن تمر من عملية التخطيط
أدناه.وثيقة خطة عمل رسمية، يمكنك اختيار اتباع المخطط التفصيليتفكر فيها جيدًا بما يكفي. إذا كنت بحاجة إلى كتابة

تتضمن خطة العمل القياسية تسعة أجزاء:

الملخص التنفيذي.1
السوق المستهدف.2
منتجات و خدمات.3
خطة التسويق والمبيعات.4
المعالم و المقاييس.5
نظرة عامة للشركة.6
فريق الإدارة.7
خطة مالية.8
الملحق.9
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http://www.yme-platform.net/assets/files/3%20AR%20From%20Dreams%20to%20Ideas%20to%20Business.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/3%20AR%20From%20Dreams%20to%20Ideas%20to%20Business.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/6%20AR%20Tips%20and%20Tricks%20part%201.pdf


إذا كنت ترغب في الحصول على معلومات مفصلة حول كيفية كتابة خطة عمل لتقديمها إلى البنوك أو الممولين، فهناك الكثير من
الموارد عبر الإنترنت، بما في ذلك دليلنا الشامل الخاص.

راحتك، ولكن كنمعينة على منصتنا وموقعنا الإلكتروني. استخدمها على سوف تجد أيضًا المئات من نماذج الخطط الخاصة بصناعات
في بناء شركته /متشابهان! هناك العديد من الطرق التي تساعد رائد الأعمالمستعدًا لتكييفها حسب احتياجاتك الدقيقة. لا يوجد عملان

Leanشركتها: Start-up ، Business Canvas Model ، Design Thinking،.الأعمال.نموذجمنمثالينلكمنقدمأدناهإلخ

لذلكقيمة،خبرةوالمجالفيللتنظيمجيدةرؤيةالمتخصصيمتلكوالضرائب.القانونفيالمتخصصينباستشارةدائمًاينُصح
امصدرًايمثلفهو/هي جدوىتأكيدالمتخصصينلهؤلاءيمكنالأعمال.لرائدالمهمةالتفاصيلعلىالتركيزيمكنهحيثوموثوقاً،كفؤً

علىالحصولأجلمنقضائهايجبالتيالمتطلباتأوالعمللفتحالأفضلالمكانمثلللغاية،مفيدةنصائحتقديمكذلكوالعمل،فكرة
هذهفيعمله.عنأوضحفكرةالمشروعصاحبلدىتكونوالضرائب،القانونفيالمتخصصيناستشارةبعدالقانونية.المزايابعض

النماذجهذهإلخ(.محدودة،شركةالفردية،الأعمال)ريادةلأعمالهالقانونيالتنظيمشكلفيالتفكيرفيالأعمالرائديبدأ،المرحلة
بلدبكلخاصة .

تطبيق طريقة تمعلى الحدس، لكن فرص النجاح ضئيلة للغاية. من الأفضلإضافة إلى ذلك، يمكن لرجل الأعمال تطوير أعماله بناءً
Leanمثلاختبارها Startupأدناه.موضحهوكماالتجاري،العملنموذجمخططأو

http://www.yme-platform.net/assets/files/4.1%20AR%20The%20Business%20Model.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20AR%20Lean%20StartUp.pdf

