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Sesiunea 2 - Capitolul 4: Elaborarea modelului Lean Start-up

Elaborarea modelului Lean Start-up

(Aceasta sesiune se bazeaza pe urmatoarele sectiuni ale Capitolului 4 din Ghidul
Tinerilor Antreprenori Migranti: Lean Start-up si elaborarea modelului de business
(in Lean Start-up); Dezvoltarea segmentului de clienti)

2 ore

&y . Invatare la distanta
Invatare online

Fatd in fatda o (Platforma de invatare)
Combinata o = O

Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Intelegerea scopului si elaborarea Modelului Lean Start-up
e Intelegerea modului in care poate fi utilizat acest model

¢ Intelegerea tuturor pasilor si a tuturor segmentelor din componenta Modelului
Lean Start-up

e Dezvoltarea propriei creativitati si a initiativei antreprenoriale

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege ce este un Model Lean Start Up
si scopul acestuia

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica si de a intelege diferitii pasi
pe care trebuie sa ii faca pentru a infiinta un business

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a pune in practica noile cunostinte,
creand un Model Lean Start-up personalizat

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a prezenta cu mai multa claritate
punctele tari si punctele slabe ale propriei idei de afaceri, cu atentie speciala
asupra dezvoltarii segmentului consumatorilor

R5: Cursantii vor avea capacitatea de a-si structura ideile si de a arata clar pasii
pe care trebuie sa ii faca si masurile pe care trebuie sa le ia pentru a-si infiinta
businessul si pentru a testa viabilitatea proiectului
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Momentul
lectiei:

Metode si instructiuni pentru
formatori:

Resurse necesare:

Introducere

- Scurta prezentare de catre

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams

i i indrumator a scopului lectiei. . <
(dltr_nervlsmnea - Spargerea ghetii IEexercitilu sau orice altd
optimd a parg gnet ; platforma
grupului:1-10 propus) i milars

. L : similara
persoane) Discutii: ati auzit despre modelul o
T o, o (desfasurarea
»Lean Start-up”? Ce credeti ca o
p < ’ online live a
inseamna? L
lectiei)
Activitatea 1: - Scurta prezentare a obiectivelor
Prezentarea de invatare ale sesiunii
obiectivelor de
invatare ale
cursului
Activitatea 2: Aceastd a doua sesiune a modulului
Modelul Lean | prezintd o modalitate complementard de
Start-up elabrare a unui plan de afaceri eficace
pentru pornirea corectd pe drumul cdtre
infiintarea unui business. Datd fiind
complexitatea continutului, acesta va fi - PC/ Laptop &

prezentat pas cu pas in cadrul mai
multor sesiuni diferite.

- Pentru a explica modelul Lean
Start-up, indrumatorul poate
porni de la cele 2 clipuri
identificate Tn cadrul cursului,
acesta putdnd alege doar unul
dintre ele sau pe amandoua.
Clipurile selectate:

Lean Start-up explicat pe
YouTube:
https://youtu.be/9bPgNEDdX3E
Lean Start-up in 5 minutes:
https://youtu.be/X2YoHFuWkgs

- Dupa prezentarea clipurilor,
indrumatorul continua
prezentarea tinand cont de
materialul prezentat in cadrul
cursului.

- Verificati ca au inteles

- Este important ca explicatiile
oferite sa fie insotite de
reprezentdri verbale si vizuale.
Ghidul cuprinde imagini care fi
pot ajuta pe participanti sa
vizualizeze mai bine conceptele
explicate.

Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

- Ghidul
Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 4.
Cum sa pui
bazele unei
afaceri (Lean
Startup)



http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
https://youtu.be/9bPgNEDdX3E
https://youtu.be/X2YoHFuWkqs
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Activitatea 3: A doua parte a explicatiei se va concentra - PC/ Laptop &

Modelul Lean | asupra instrumentului Value Proposition Zoom, Teams
Start up: Canvas, care va permite participantilor sau orice alta
instrumentul sd experimenteze procesul de dezvoltare platforma
Value a segmentului de clienti si sd afle de ce similara
Proposition anume trebuie sd tind cont in acest sens (desfasurarea
Canvas si . ) ) online live a
dezvoltarea - Dupa prezentarea si explicarea lectiei)
segmentului ALean Stzirt-up Model, - Ghidul Tinerilor
de clienti indrumatorul se va concentra Antreprenori
’ asupra Value Proposition Migranti
Canyas. Pe;ntru a 131tr0duce Ca it01{11 4.
sublgctul, 1r?drur_r.1atorul se poate Cum si pui
folosi de animatiile propuse in bazele unei
cadrul ghidului. afaceri (Lean
- Dupa prezentarea animatiilor Startup)
propuse, Indrumatorul continua
explicatiile, tinand cont de
materialul prezentat in ghid.
- Verificati ca au inteles
Activitatea 4: In acest moment, dupd prezentarea - PC/ Laptop &
Activitatea modelului de business si a variatiilor Zoom, Teams
independenta | acestuia, este momentul ca participantii sau orice alta

a cursantilor

sd-si creeze propriul model de business, in
baza propriei idei de afaceri.

- (activitate propusa) Cereti-le
cursantilor sa creeze propriul
model de business, tinand cont
de schema furnizata in ghid
(care le poate fi oferita
cursantilor in format digital sau
tiparit).

- Ulterior, cursantii ii prezinta
indrumatorului instrumentul
Canvas creat si primesc feedback
in acest sens. (daca activitatea
este efectuatd in grup, toti
membrii grupului pot oferi
feedback asupra ideii de
business prezentate de colegul
lor)

platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Discutii in urma
activitatii

- Adresati-le cursantilor intrebari
privind achizitiile obtinute in
cadrul sesiunii si evaluati
rezultatele activitatii de aplicare
a cunostintelor in baza
explicatiilor oferite . (daca



http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
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numarul cursantilor este mai
mare, alegeti doar cativa dintre
acestia, intreband mai intai daca
se ofera cineva sa faca acest
lucru)

Informala si

< Evaluare orala: prezentarea propriului model de business
non-formala

Fata in fata : prezentare In PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invitare la distantd - Invitare online (live): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf
a lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distantd - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii trebuie sa creeze propriul business canvas in baza propriei idei de afaceri

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Toti participantii trebuie sa isi prezinte si sa ofere explicatii privind propria activitate Inaintea
formatorului, in vederea evaluarii. Modelul de business este unul dintre pasii esentiali pentru un
inceput pozitiv al Infiintarii unui business, motiv pentru care este important ca indrumatorul sa
furnizeze un feedback corespunzator, astfel incat cursantii sa poata imbunatati ceea ce au Invatat.




