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Sesiunea 1 - Capitolul 3: Visuri, idei si evaluare

Visuri, idei si evaluare

(Aceastd sesiune se bazeazd pe urmdtoarele sectiuni ale Capitolului 3 din Ghidul
Tinerilor Antreprenori Migranti: Cum pot fi transformate visurile in idei si ideile in vise;
Importanta ideilor; Totul incepe cu brandul ,Eu”; Evalueazd-te)

2 ore
tnvitare online Invitare la distanti
Fatad in fata o ’ (Platforma de fnvatare)
Combinata o o O
Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e C(Credinta in propriile visuri si in capacitatea de a le transforma in realitate
o Intelegerea importantei ideilor in realizarea unui progres
e Cunoasterea tipului de business pe care au capacitatea de a-1 crea

o Intelegerea propriei identititi si a motivului pentru care vor si lanseze o afacere

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica si de a evalua noi idei de
afaceri

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a invata cum sa-si puna ideile in practica
si de a face acest lucru

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a se cunoaste si de a intelege care sunt
propriile interese

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a afla cine vor sa devina in cadrul
propriului business

Momentul lectiei: | Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:
formatori:
Introducere - Scurta prezentare din partea - PC/ Laptop &
. . indrumatorului a scopului Zoom, Teams

(dll}le{151unea lectiei. sau orice alta

optima a - Spargerea ghetii (exercitiu platforma

grupului:1-10 propus) similara

persoane) Discutie: infiintarea unui (desfasurarea
business este o chestiune online live a
complex3, cat de important lectiei)
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credeti ca este sa aveti o idee
de business? Aveti deja una?
Formulati observatii
Activitatea 1: - Scurta prezentare a
Prezentarea obiectivelor de invatare ale
obiectivelor de sesiunii
invatare ale
cursului
Activitatea 2: Sesiunile din cadrul capitolului 3 sunt
Ideea de business | importante pentru a-i ajuta pe
- de la formulare | participanti sd inteleagd cum pot
la implementare | transforma o idee de business in - PC/ Laptop &

realitate. Astfel, este esential sd fie
indrumati prin oferirea sprijinului
necesar.

- Discutati raspunsurile si
ideile furnizate in cadrul
sesiunii de brainstorming.

- 1Inacest capitol, este
important de Inteles cum
poate o idee fi transpusa in
realitate. Indrumatorul va
face trimitere la materialul
cursului In care se prezinta
importanta ideilor, modul in
care acestea pot fi puse in
practica, precum si
importanta evaluarii.

(Indrumatorul se va ajuta de
materialele furnizate In cadrul
cursului, dar poate alege modul
in care va furniza informatiile:
prin comunicare oral3, prin
prezentare PowerPoint,
materiale tiparite, etc.)

- Verificati ca au Inteles si
oferiti feedback

Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Ghidul Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 3.

De la visuri la
idei si la afacere

(Importanta

unei idei, . Totul

incepe cu
brandul ,Eu”

Evaluaza-te)

Activitatea 3:
Activitatea
independenta a
cursantilor

Activitatea independentd a
cursantilor se concentreazd asupra
determindrii constientizdrii de cdtre
acestia a propriei idei de afaceri si a
caracteristicilor acesteia.

- Organizarea cursantilor in
echipe; cereti-le sa identifice
principalele caracteristici ale

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)
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propriei idei de business si
sa elaboreze o scurta
prezentare bazata pe
urmatoarele aspecte:
Vor trebui sa explice
urmatoarele:
o Cevorsa
creeze/ofere
o Cum s-a nascut
ideea?
o Care este povestea
din spatele ideii?
De asemenea, vor oferi
raspunsuri la urmatoarele
intrebari:
o Ce abilitati aveti?
o Ceva pasioneaza?
o Care este domeniul
vostru de expertiza?
o Catva permiteti sa
cheltuiti stiind ca
cele mai multe
afaceri esueaza?
o De cat capital aveti
nevoie?
o Cestil de viatava
doriti sa aveti?
o Chiar sunteti pregtiti
sa deveniti
antreprenori?
Discutii in urma - Adresati-le cursantilor - PC/ Laptop si
activitatii intrebari privind platforma online
invatamintele in urma specifica -
sesiunii si privind aspectul pentru
asupra caruia s-au desfasurarea

concentrat in cadrul temei.

online live a
lectiei- sau un
chat/ forum pe
platforma
Moodle a
proiectului)

Informala si non-
formala

Evaluare orala: prezentarea ideilor lor de business, tinand cont
de liniile directoare furnizate

Fata in fata : prezentare in PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru

teme

Invitare la distanti - Invatare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf
a lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme
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Invitare la distantd - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii ar trebui sa identifice principalele caracteristici ale propriilor idei de
afaceri, avand in vedere liniile directoare furnizate de indrumator.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Prima sesiune este o prezentare a primelor 4 sectiuni ale capitolului. Este important ca participantii
sa inteleaga ca discutiile sunt reluate in cadrul urmatoarelor sesiuni, aprofundandu-se informatiile
privind ideile lor de afaceri.

In cadrul temei in clasi, este important ca indrumatorul s fie disponibil, participantii putand avea
nevoie de ajutorul acestuia pentru a raspunde la Intrebari.

Indrumatorul poate alege modalitatea de desfasurare a liniilor directoare pentru rezolvarea temei
in clas3, in functie de modul de desfasurare a cursului.
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Sesiunea 2 - Capitolul 3: Nasterea ideilor si a grupului tinta

Nasterea ideilor si a grupului tinta

(Aceastd sesiune se bazeazd pe urmdtoarele sectiuni din Capitolul 3 al Ghidului
Tinerilor Antreprenori Migranti: Ce este cel mai propice pentru generarea ideilor; ideile
si grupul tintd)

2 ore

Invitare la distanti
(Platforma de Invatare)
m

Invatare online

Combinate O Fatad in fata o o

Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

o Intelegerea importantei analizirii propriilor nevoi incd neindeplinite
e iIntelegerea posibilei surse de generare a ideilor si de inspiratie

e Brainstorming

e Structurarea ideii tindnd cont de timp si de bani

o Intelegerea tintei

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a evidentia situatii in baza carora pot
genera nasterea ideilor

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a-si structura posibilele idei de afaceri in
cadrul unei sesiuni de brainstorming

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a efectua un studiu de piata reusit, cu
scopul identificarii tintei

Momentul lectiei: Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:
formatori:
Introducere < - PC/ Laptop &
- Scurta prezentare de / Laptop
di i catre indrumator a Zoom, Teams
( ll}le{151unea ] . .. sau orice alta
optima a grupului:1- scopului lectiei. 1 5
. platforma
10 persoane) - Spargerea ghetii similara
o imilara
(exercitiu propus) -
R (desfasurarea
Brainstorming: de ce Lo
. online live a
anume credeti ca este ..
g lectiei)
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nevoie pentru a dezvolta
o idee de afaceri?
Activitatea 1: - Scurta prezentare a obiectivelor
Prezentarea de Invatare ale sesiunii
obiectivelor de
invatare ale cursului
Activitatea 2: Sesiunile din cadrul capitolului 3
- PC/ Laptop &

Nasterea ideilor si
grupul tinta

(dimensiunea
optima a grupului:1-
10 persoane)

sunt importante pentru
intelegerea de cdtre participanti a
modului de transpunere a unei
idei de business in realitate. Este,
asadar, esential ca acestia sd fie
indrumati in acest sens, oferindu-
li-se sprijinul necesar.

- Tinand contde
rezultatele sesiunii de
brainstorming,
indrumatorul explica ce
anume este necesar
pentru a genera o idee de
business si cum sa se
concentreze asupra
grupului tinta.

- Verificarea intelegerii si
furnizarea de feedback.
Adresati Intrebari pentru
a mentine atentia
participantilor

(Indrumatorul va apela la
materialul furnizat in cadrul
Anexei I1I)

Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Ghidul Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 3.

De la visuri la
idei si la afacere

(Ce este cel mai

propice pentru
generarea
ideilor?, Idei si

grupul tintd)

Activitatea 3:
Activitatea
independenta a
cursantilor

Una dintre fazele importante ale
infiintdrii unui business constd in
identificarea grupurilor tintd sau
a clientilor.

- Indrumatorul va alege
din anexa exercitiile
pentru participanti.
Indrumatorul poate
decide daca le foloseste
pe toate sau doar cateva
dintre acestea.

- Duparezolvarea
exercitiilor, participantii
vor trebui sa faca o

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)
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prezentare a propriului
grup tinta.
Discutii in urma - Intrebati-i pe cursanti ce - PC/ Laptop &
activitatii au invatat in cadrul Zoom, Teams
sesiunii si care sunt sau orice alta
aspectele asupra carora platforma
s-au concentrat in cadrul similara
rezolvarii temei. (desfasurarea
online live a
lectiei)

Informala si non-

formals Evaluare orala: prezentarea pietei tinta careia i se adreseaza

Fata in fata : prezentare in PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invitare la distanta - Invitare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf
a lectiei, fise de lucru In format .docx pentru teme

Invitare la distantd - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

-Cursantii trebuie sa efectueze exercitiile selectate de Indrumadtor si o prezentare a
grupului tinta al acestora.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Identificarea grupurilor tinta este o buna modalitate de lansare a unui business. Este important ca
indrumatorul sa analizeze acest exercitiu oferindu-le feedback participantilor, pentru ca acestia sa
inteleaga ce este corect din ce au facut si ce trebuie imbunatatit.
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Sesiunea 3 - Capitolul 3: Concretizare si Feedback

Concretizare si Feedback

(Aceastd sesiune se bazeazd pe urmdtoarele sectiuni ale Capitolului 3 din cadrul
Ghidului Tinerilor Antreprenori Migranti: Clientii si-1 doresc?; Mai multe sugestii: Obtine
feedback; Oficializeazd lucrurile si Scrie planul de business)

2 ore

invitare online Invitare la distanti
Fatd in fatd o 1 (Platforma de Invatare)
Combinati o (live) o -

Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

o Alegerea tipului societatii

o Oferirea oamenilor a ocaziei de a intra In contact cu produsul sau cu serviciul
o Alegerea persoanelor potrivite pentru oferirea de feedback (nu negativiste)
e Stabilirea din timp a tuturor aspectelor juridice

e Scrierea unui plan de business

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a alege tipul potrivit de societate (cu
raspundere limitata, fundatie, asociatie, etc.) prin care sa concretizeze ideea de
business

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica persoanele potrivite cu care
sa se inconjoare si de la care sa obtina feedback

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a intocmi o lista de verificare a aspectelor
juridice care trebuie sustinute

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a analiza societatea si ideea scriind un
plan de business

Momentul lectiei: | Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:
formatori:

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta

Introducere - Scurtd prezentare de citre

indrumator a scopului

(dimensiunea -
lectiei.

optima a
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grupului:1-10
persoane)

- Spargerea ghetii (exercitiu
propus)
Brainstorming: stiti ce este
un feedback? Credeti ca este
important sa aveti feedback
din partea clientilor? De ce?
Cum ati face sa obtineti
feedback?

platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor de
invatare ale
cursului

- Scurta prezentare a
obiectivelor de invatare ale
sesiunii

Activitatea 2:
Concretizare si
Feedback

Sesiunile din capitolul 3 sunt
importante pentru a-i ajuta pe
participanti sd inteleagd cum pot
transpune ideea de business in
realitate. Astfel, este esential ca
acestia sd fie indrumati in acest sens,
furnizdndu-le sprijinul necesar.

- Pe baza rezultatelor sesiunii
de brainstorming,
indrumatorul le va prezenta
cursantilor continutul
lectiei, concentrandu-se
asupra feedbackului si
asupra modului de
oficializare a afacerii.

- Apoi, indrumatorul prezinta
principalele caracteristici
ale unui plan de business, pe
baza ultimei sectiuni a
capitolului.

- Verificati ca au inteles si
furnizati feedback.

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Ghidul Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 3.

De la visuri la
idei si la afacere
(3.6 /3.7/38/

3.9/3.10)

Activitatea 3:
Activitatea
independenta a
cursantilor

Aceastd ultimd sesiune se va
concentra asupra feedbackului,
asupra modului de obtinere si de
utilizare a acestuia in intereseul
afacerilor.

- (Exercitiu propus) Avand in
vedere continutul prezentat,
cursantii vor trebui sa
formuleze 10 intrebari pe
care le pot folosi pentru a
obtine feedback de la
grupurile carora li se

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)
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adreseaza. Vor trebui sa tina
cont de intregul continut
prezentat in cadrul lectiilor
anterioare.

- Ulterior finalizarii
exercitiului, participantii vor
trebui sa-i prezinte
indrumatorului intrebarile

formulate.
Discutii in urma - Adresati-le cursantilor
activitatii intrebari privind cele

invatate in cadrul sesiunii si
aspectele asupra carora s-au
concentrat in cadrul
efectudrii temei.

Informala si non- Evaluare orala: prezentarea intrebarilor privind obtinere a
formala feedbackului

Fata in fata : prezentare In PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invitare la distantd - Invatare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf
a lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distantd - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii vor formula 10 intrebari legat de modul de obtinere a feedbackului privind
ideea de business a acestora.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Este important ca indrumatorul sa urmareasca activitatea independenta a cursantilor si sa le ofere
ajutor si sugestii atunci cand au nevoie. Este importanta furnizarea de feedback privind intrebarile
formulate de cursanti, pentru ca acestia sa inteleaga daca trebuie sa le imbunatateasca sau sa le
modifice.
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Sesiunea 1 - Capitolul 4: Modelul de afacere si Modelul de afacere Canvas

Modelul de afacere si Modelul de afacere Canvas

1,5 ore
Invitare la
5 < T . distanta
Fatad in fata o Invatare online o §
Combi (Platforma de
nata o invatare) o
Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat:
P ' P ’ 1,5 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

o Intelegerea modelului de business
e Intelegerea instrumentului de planificare Business Model Canvas

e Intelegerea si dezvoltarea unei planificiri tip Business Model Canvas
personalizate

e Dezvoltarea creativitatii personale si a initiativei antreprenoriale

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica si de a intelege ce este un
instrument Business Model Canvas

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica si de a intelege diferitii pasi
pe care trebuie sa ii faca pentru a infiinta un business

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a pune in practica noile cunostinte, creand
o planificare Business Model Canvas personalizata

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a prezenta cu mai multa claritate punctele
tari si punctele slabe ale propriei idei de afaceri

R5: Cursantii vor avea capacitatea de a-si structura ideile si de a arata clar pasii
pe care trebuie sd ii faca si mdsurile pe care trebuie sa le ia pentru a-si infiinta
businessul

R6: Cursantii vor avea capacitatea de a monitoriza activitatile si de ale
actualiza avind in vedere posibilele schimbari si evolutii
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Momentul Metode si instructiuni pentru formatori: | Resurse
lectiei: necesare:
Introducere - PC/ Laptop
& Zoom,
- Scurta prezentare de catre Te.ams sau
indrumator a scopului lectiei. OTIC? altav
- Spargerea ghetii (exercitiu propus) P at'lorrVna
Brainstorming: ce credeti ca este un S:iml f%ra
model de afaceri? Ati auzit despre (des asurar
Business Model Canvas? ea online
live a
lectiei)
Activitatea 1: - Scurta prezentare a obiectivelor de
Prezentarea invatare ale sesiunii
obiectivelor de
invatare ale
cursului
Activitatea 2: Crearea unui plan de business este unul dintre ~ PC/ Laptop
Modelul de cei mai importanti pasi in procesul de & Zoom
Business si infiintare a unui business. Este important ca T !

. . A o .. eams sau
Business Model | participantii sd inteleagd bine informatiile orice alti
Canvas din acest capitol, pentru a-si putea forma platforms

. . baza de la care sd porneascd in procesul de milars
(dll_nelvlsmnea infiintare a businessului. Datd fiind s fajra
optima a_' complexitatea subiectului, continutul va fi (des asurar
grupului: 1-10 prezentat pas cu pas, in cadrul mai multor ea online
persoane) sesiuni. live _a .

lectiei)
- Indrumatorul va incepe lectia cu un - Ghidul
clip de prezentare a instrumentului Tinerilor
Business Canvas. (titlul clipului: Antrepreno
Business Canvas in a Nutshell. Acesta ri Migranti
este disponibil in 5 limbi: Capitolul 4.
- Versiunea in limba engleza Cum sa pui
https://www.youtube.com/watch?v= bazele unei
kPDCCHA1uzQ afaceri
- Versiunea in limba italiana (Modelul
https://www.youtube.com/watch?v= de afacere
kgcWldqui6Y&t=1s si Modelul
- Versiunea in limba turca de afacere
https://www.youtube.com/watch?v= Canvas)
NCGdIhfRIsO
- Versiunea in limba araba
https://www.youtube.com/watch?v=
p82MxuaPeTs&t=2s
Versiunea in limba romana
https://www.youtube.com/watch?v=
aHbQIuAHZuo )



http://www.yme-platform.net/How_to_Business-RO.html
http://www.yme-platform.net/How_to_Business-RO.html
http://www.yme-platform.net/How_to_Business-RO.html
http://www.yme-platform.net/How_to_Business-RO.html
http://www.yme-platform.net/How_to_Business-RO.html
http://www.yme-platform.net/How_to_Business-RO.html
http://www.yme-platform.net/How_to_Business-RO.html
http://www.yme-platform.net/How_to_Business-RO.html
http://www.yme-platform.net/How_to_Business-RO.html
https://www.youtube.com/watch?v=kPDCCHA1uzQ
https://www.youtube.com/watch?v=kPDCCHA1uzQ
https://www.youtube.com/watch?v=kgcWldqui6Y&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=kgcWldqui6Y&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=NCGdIhfRls0
https://www.youtube.com/watch?v=NCGdIhfRls0
https://www.youtube.com/watch?v=p82MxuaPeTs&t=2s
https://www.youtube.com/watch?v=p82MxuaPeTs&t=2s
https://www.youtube.com/watch?v=aHbQIuAHZuo
https://www.youtube.com/watch?v=aHbQIuAHZuo
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- Dupd urmarirea clipului,
indrumatorul explica ce este modelul
de business si prezinta structura
Business Canvas, oferind explicatii
detaliate privind continutul acestuia,
cu exemple (de asemenea de natura
vizuala)

- Verificarea intelegerii si furnizarea
de feedback. Adresarea de intrebari
pentru mentinerea atentiei

participantilor
Activitatea 3: In acest moment al procesului de invitare, - PC/ Laptop
Activitatea participantii inca nu sunt pregatiti sa-si & Zoom,
independenta a | creeze propriul instrument Business Canvas. Teams sau
cursantilor Ins4, pentru a-i ajuta si inteleagd mai bine orice alta
acest subiect, este important sa efectueze o platforma
activitate independenta. similara
(desfasurar
- (activitate propusa) Cereti-le ea online
cursantilor sa ia drept exemplu un live a
business deja existent care 1i inspira si lectiei)
sa completeze schema de realizare
Business Canvas care va fi oferita (in
format digital sau tiparit). In cadrul
invatarii fata In fatd, cursantii pot fi
fmpartiti in grupuri, insa principala
sarcina va ramane aceeasi.
- Cursantii 1i prezint3, ulterior,
instrumentul canvas Indrumatorului,
de la care primesc feedback in acest
sens. (daca activitatea este efectuata
in grup, toti membrii grupului pot
oferi feedback asupra ideii de
business prezentate de colegul lor)
Discutii in - Adresati-le cursantilor intrebari - PC/ Laptop
urma activitatii privind achizitiile din cadrul sesiunii, & Zoom,
precum si sa arate ce considera a Teams sau
avea o importantd deosebita in orice alta
crearea instrumentului Business platforma
Canvas. similara
(desfasurar
ea online
livea

lectiei)
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Informala si

< Evaluare orala: prezentarea instrumentului Business Canvas creat
non-formala

Fata in fata : prezentare in PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invatare la distanta - Invatare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf a
lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanti - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii pornesc de la un business existent care ii inspira si completeaza schema
Business Canvas furnizata.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

In etapa initiald, cursantii vor porni de la un business existent pentru a construi un model de
business canvas. Astfel, vor avea posibilitatea de a efectua o documentare corespunzatoare si de a
vedea ce este nevoie pentru a crea propriul business canvas in sesiunile urmatoare. Evaluarea
indrumatorului este importanta In cadrul acestui pas, deoarece astfel vor avea posibilitatea de a
intelege mai bine subiectul si de a aplica mai bine noile cunostinte la propria idee de business.
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Sesiunea 2 - Capitolul 4: Elaborarea modelului Lean Start-up

Elaborarea modelului Lean Start-up

(Aceasta sesiune se bazeaza pe urmatoarele sectiuni ale Capitolului 4 din Ghidul
Tinerilor Antreprenori Migranti: Lean Start-up si elaborarea modelului de business
(in Lean Start-up); Dezvoltarea segmentului de clienti)

2 ore

&y . Invatare la distanta
Invatare online

Fatd in fatda o (Platforma de invatare)
Combinata o = O

Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Intelegerea scopului si elaborarea Modelului Lean Start-up
e Intelegerea modului in care poate fi utilizat acest model

e Intelegerea tuturor pasilor si a tuturor segmentelor din componenta Modelului
Lean Start-up

e Dezvoltarea propriei creativitati si a initiativei antreprenoriale

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege ce este un Model Lean Start Up
si scopul acestuia

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica si de a intelege diferitii pasi
pe care trebuie sa ii faca pentru a infiinta un business

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a pune in practica noile cunostinte,
creand un Model Lean Start-up personalizat

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a prezenta cu mai multa claritate
punctele tari si punctele slabe ale propriei idei de afaceri, cu atentie speciala
asupra dezvoltarii segmentului consumatorilor

R5: Cursantii vor avea capacitatea de a-si structura ideile si de a arata clar pasii
pe care trebuie sa ii faca si masurile pe care trebuie sa le ia pentru a-si infiinta
businessul si pentru a testa viabilitatea proiectului




Co-funded by the
Erasmus+ Programme
of the European Union

)

YOUNG
MIGRANT
ENTREPRENEURS

Momentul
lectiei:

Metode si instructiuni pentru
formatori:

Resurse necesare:

Introducere

- Scurta prezentare de catre

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams

i i indrumator a scopului lectiei. . <
(dltr_nervlsmnea - Spargerea ghetii IEexercitilu sau orice altd
optimd a parg gnet ; platforma
grupului:1-10 propus) i milars

. L : similara
persoane) Discutii: ati auzit despre modelul o
T o, o (desfasurarea
»Lean Start-up”? Ce credeti ca o
p < ’ online live a
inseamna? L
lectiei)
Activitatea 1: - Scurta prezentare a obiectivelor
Prezentarea de invatare ale sesiunii
obiectivelor de
invatare ale
cursului
Activitatea 2: Aceastd a doua sesiune a modulului
Modelul Lean | prezintd o modalitate complementard de
Start-up elabrare a unui plan de afaceri eficace
pentru pornirea corectd pe drumul cdtre
infiintarea unui business. Datd fiind
complexitatea continutului, acesta va fi - PC/ Laptop &

prezentat pas cu pas in cadrul mai
multor sesiuni diferite.

- Pentru a explica modelul Lean
Start-up, indrumatorul poate
porni de la cele 2 clipuri
identificate Tn cadrul cursului,
acesta putdnd alege doar unul
dintre ele sau pe amandoua.
Clipurile selectate:

Lean Start-up explicat pe
YouTube:
https://youtu.be/9bPgNEDdX3E
Lean Start-up in 5 minutes:
https://youtu.be/X2YoHFuWkgs

- Dupa prezentarea clipurilor,
indrumatorul continua
prezentarea tinand cont de
materialul prezentat in cadrul
cursului.

- Verificati ca au inteles

- Este important ca explicatiile
oferite sa fie insotite de
reprezentdri verbale si vizuale.
Ghidul cuprinde imagini care fi
pot ajuta pe participanti sa
vizualizeze mai bine conceptele
explicate.

Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

- Ghidul
Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 4.
Cum sa pui
bazele unei
afaceri (Lean
Startup)



http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
https://youtu.be/9bPgNEDdX3E
https://youtu.be/X2YoHFuWkqs
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Activitatea 3: A doua parte a explicatiei se va concentra - PC/ Laptop &

Modelul Lean | asupra instrumentului Value Proposition Zoom, Teams
Start up: Canvas, care va permite participantilor sau orice alta
instrumentul sd experimenteze procesul de dezvoltare platforma
Value a segmentului de clienti si sd afle de ce similara
Proposition anume trebuie sd tind cont in acest sens (desfasurarea
Canvas si . ) ) online live a
dezvoltarea - Dupa prezentarea si explicarea lectiei)
segmentului ALean Stzirt-up Model, - Ghidul Tinerilor
de clienti indrumatorul se va concentra Antreprenori
’ asupra Value Proposition Migranti
Canyas. Pe;ntru a 131tr0duce Ca it01{11 4.
sublgctul, 1r?drur_r.1atorul se poate Cum si pui
folosi de animatiile propuse in bazele unei
cadrul ghidului. afaceri (Lean
- Dupa prezentarea animatiilor Startup)
propuse, Indrumatorul continua
explicatiile, tinand cont de
materialul prezentat in ghid.
- Verificati ca au inteles
Activitatea 4: In acest moment, dupd prezentarea - PC/ Laptop &
Activitatea modelului de business si a variatiilor Zoom, Teams
independenta | acestuia, este momentul ca participantii sau orice alta

a cursantilor

sd-si creeze propriul model de business, in
baza propriei idei de afaceri.

- (activitate propusa) Cereti-le
cursantilor sa creeze propriul
model de business, tinand cont
de schema furnizata in ghid
(care le poate fi oferita
cursantilor in format digital sau
tiparit).

- Ulterior, cursantii ii prezinta
indrumatorului instrumentul
Canvas creat si primesc feedback
in acest sens. (daca activitatea
este efectuatd in grup, toti
membrii grupului pot oferi
feedback asupra ideii de
business prezentate de colegul
lor)

platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Discutii in urma
activitatii

- Adresati-le cursantilor intrebari
privind achizitiile obtinute in
cadrul sesiunii si evaluati
rezultatele activitatii de aplicare
a cunostintelor in baza
explicatiilor oferite . (daca



http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf

Co-funded by the A\ YOUNG
Erasmus+ Programme AV MIGRANT
of the European Union ENTREPRENEURS

numarul cursantilor este mai
mare, alegeti doar cativa dintre
acestia, intreband mai intai daca
se ofera cineva sa faca acest
lucru)

Informala si

< Evaluare orala: prezentarea propriului model de business
non-formala

Fata in fata : prezentare In PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invitare la distantd - Invitare online (live): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf
a lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distantd - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii trebuie sa creeze propriul business canvas in baza propriei idei de afaceri

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Toti participantii trebuie sa isi prezinte si sa ofere explicatii privind propria activitate Inaintea
formatorului, in vederea evaluarii. Modelul de business este unul dintre pasii esentiali pentru un
inceput pozitiv al Infiintarii unui business, motiv pentru care este important ca indrumatorul sa
furnizeze un feedback corespunzator, astfel incat cursantii sa poata imbunatati ceea ce au Invatat.
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Sesiunea 3 - Capitolul 4: Monitorizare si eroare

Monitorizare si eroare

(Aceastd sesiune se bazeazd pe urmdtoarele sectiuni ale Capitolului 4 din Ghidul
Tinerilor Antreprenori Migranti: Monitorizarea progresului startup-ului; Exemple de
implementare a modelului Lean Startup; Pregdteste-te pentru incercare si eroare)

4 ore
Tnvitare online Invitare la distanti
Fatad in fata o ’ (Platforma de fnvatare)
Combinata o = O
Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 4 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Sainvete cum sda monitorizeze evolutia si dezvoltarea strategiei implementate
o Sareflecteze asupra evolutiei societatii

e Sa dezvolte societatea prin campanii de advertising si prin aprecierile formulate
de fostii clienti

e Sdinteleaga care este cea mai buna strategie
e Sdurmeze exemplul prezentat pentru a genera o idee reusita de business

e Sdafle cum sa invete din greseli, sa iubeasca ceea ce fac si sa fie creativi si
deschisi la schimbare

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a monitoriza si de a intelege cum
functioneaza strategia folosita sau cum sa se adapteze in functie de schimbarea
nevoilor

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege nivelul societatii prin
intermediul evaluarii progresului acesteia

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica o strategie pentru motorul de
crestere al societatii (sticky, viral sau paid)

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica strategia potrivita pentru
obtinerea succesului

R5: Cursantii vor avea capacitatea de a genera o idee reusita de business
pornind de la o problema personala comuna tuturor

R6: Cursantii vor avea capacitatea de a invata din greseli, de a iubi ceea ce fac,
dar si de a se simti bine, a fi creativi si deschisi in vederea adaptarii la
schimbari

R7: Consolidarea abilitatilor de solutionare a problemelor
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Momentul Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:
lectiei: formatori:
Introducere - Scurta prezentare de catre - PC/ Laptop &
) ) indrumator a scopului lectiei. Zoom, Teams
(dlrpe{ls1unea - Spargerea ghetii (exercitiu sau orice alta
optima a propus) platforma
grupului:1-10 Rezumat: cereti-le membrilor similara
persoane) grupului sa sintetizeze definitia (desfasurarea
unui model de business, sa online live a
prezinte pe scurt componentele lectiei)

si importanta acestuia.

Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor de
invatare ale
cursului

- Scurta prezentare a obiectivelor de
invatare ale sesiunii

Activitatea 2:
Crestere,
monitorizare si
eroare in
domeniul
antreprenorial

Ultima sesiune a acestui modul se va
concentra asupra credrii modelului de
business si le va oferi cursantilor
informatii privind metodele si modelele
pe care le pot folosi pentru a se asigura
de o bund dezvoltare a afacerii.

- Indrumatorul va face o
prezentare pas cu pas a
tehnicilor si a informatiilor
prezentate in ghid cu privire la
procesele de crestere, de
monitorizare, de Incercare si
eroare din cadrul unui
business.

- Oferiti exemplele din cadrul
Ghidului, pentru o idee mai
bunad asupra aplicarii

- Verificati ca au Inteles si oferiti
feedback.

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)
Ghidul
Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 4.
Cum sa pui
bazele unei
afaceri (Lean
Startup)

Activitatea 3:
Activitatea
independenta a
cursantilor

Prevederea posibilelor obstacole in
calatoria antreprenoriala este esentiala
pentru cursanti.

- (Activitate propusa) Cereti-le
cursantilor sa-si imagineze
posibilele obstacole si erori cu
care s-ar putea confrunta in
calatoria lor spre antreprenoriat
si sa ofere o posibila solutie,
precum si sa identifice ariile in
care ar putea avea nevoie de

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)



http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/4.3%20RO%20Lean%20StartUp.pdf
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sprijin, aratand si cum l-ar putea
obtine.

- Cursantii vor produce o scurta
prezentare (orala sau prin
intermediul unor materiale
digitale) Tnaintea
indrumatorului, cu ariile in care
au nevoie de sprijin si
prezentand solutia acest sens.

Discutii In urma - Adresati-le cursantilor
activitatii intrebari privind achizitiile
facute in cadrul sesiunii si
evaluati rezultatele activitatii
de aplicare a cunostintelor in
baza explicatiilor oferite. (daca
numarul cursantilor este mai
mare, alegeti doar cativa dintre
acestia, intreband mai Intai
daca se ofera cineva sa faca
acest lucru)

Informala si non- | Evaluare orala: prezentarea activitatii privind obstacolele si
formala erorile si posibilele solutii.

Fata in fata : prezentare In PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invitare la distanti - Invatare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf
a lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanta - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii trebuie sa isi imagineze si apoi sa prezinte care ar putea fi obstacolele si
erorile pe care le pot intdlni ca antreprenori, precum si sa ofere posibile solutii si sa
identifice ariile in care ar putea avea nevoie de sprijin si cum l-ar putea obtine.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Este important ca participantii sa furnizeze solutia la posibilele erori estimate si sa indice modul de
identificare a sprijinului necesar in ariile descoperite de acestia. Daca nu includ o solutie in
prezentarea inaintea indrumatorului, veti formula cateva idei privind modul in care ar putea
identifica si elabora propriile solutii in acest sens.
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Sesiunea 1 - Capitolul 5: Lansarea unei afaceri in conformitate cu legea

Lansarea unei afaceri in conformitate cu legea

(Aceastd sesiune se bazeazd pe urmdtoarele sectiuni ale Capitolului 4 din Ghidul
Tinerilor Antreprenori Migranti: Un plan formal pas cu pas: Lansarea propriului
business; Exemple privind fiecare tard partenerd)

2 ore

Invatare online | Invatare la distanta

Fagd in fafd o (live) o (Platforma de fnvatare) o

Combinata o

Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc..

e Obtinerea de cunostinte privind legislatia, normele si reglementarile care trebuie
respectate in procesul de infiintare a unui business

o Intelegerea lucrurilor care trebuie facute in vederea respectarii legislatiilor celor
5 tari membre UE.

e Obtinerea cunostintelor specifice necesare pentru derularea unui business

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege si de a identifica o forma
juridica de organizare a unei societati, scopul acesteia, diferitele forme pe care
le imbraca, reglementarile si legile aplicabile

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege modalitatea de inmatriculare a
unei societati, toate reglementarile, legile pe care trebuie sa le respecte si pasii
pe care trebuie sa ii faca in acest sens

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege reglementarile fiscale si tipurile
de contabilitate aplicabile in tara, modul in care functioneaza acestea si pe care
anume sa il aleaga.

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege ce este un plan de business si
cum sa il scrie

R5: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege ce este un cont business, cum il
pot deschide si intretine

R6: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege legislatia si normele privind
protectia mediului si procesul de solicitare a autorizatiilor

R7: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege procesul de protectie a
confidentialitatii/datelor cu caracter personal, modul de functionare a
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activitatilor aferente, cine trebuie sa le implementeze si care sunt normele

aplicabile

R8: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege procesul de asigurare si tipul de
asigurare de care au nevoie

R9: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege cum sa gestioneze eficient

resursele umane

R10: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege normele si legislatia privind
brevetele si brandurile

Momentul lectiei:

Metode si instructiuni pentru
formatori:

Resurse necesare:

Introducere

(dimensiunea
optima a
grupului:1-10
persoane)

- Scurta prezentare de
catre indrumator a
scopului lectiei.

- Spargerea ghetii
(exercitiu propus)
Brainstorming: cereti-le
cursantilor sa discute
care considera a fi cele
mai importante reguli de
urmat in momentul
lansarii unui business.

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams sau
orice alta
platforma similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor de
invatare ale
cursului

- Scurta prezentare a
obiectivelor de invatare
ale sesiunii.

Activitatea 2:
Reglementari - Pas
cu pas

Acest modul prezintd legile,
regulamentele si reglementdrile
fiscale ale tdrilor membre UE
participante la proiect.

- Indrumatorul le prezinti
cursantilor planul pas cu
pas propus in ghid,
alegand dintre exemplele
oferite de tarile
partenere si incluse in
cadrul planului oferit in
Ghid.

- Interactiunea cu clasa,
pentru asigurarea ca
informatiile au fost
intelese si pentru a
furniza feedback

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams sau
orice alta
platforma similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

- Ghidul Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 5.
Legislatie, norme,
reglementari si
aspecte fiscale

aplicabile
antreprenoriatului



http://www.yme-platform.net/Entrepreneurial%20laws-RO.html
http://www.yme-platform.net/Entrepreneurial%20laws-RO.html
http://www.yme-platform.net/Entrepreneurial%20laws-RO.html
http://www.yme-platform.net/Entrepreneurial%20laws-RO.html
http://www.yme-platform.net/Entrepreneurial%20laws-RO.html
http://www.yme-platform.net/Entrepreneurial%20laws-RO.html
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Activitatea 3: - PC/ Laptop &

Activitatea (exercitiu propus) Cereti-le Zoom, Teams sau

independenta a cursantilor sa efectueze o analiza orice alta

cursantilor si o documentare aprofundate ale platforma similara
unui aspect specific privind (desfasurarea
reglementarile si legile asupra online live a
carora se pot documenta: lectiei)

-propria tara de resedinta

-tara in care ar dori sa isi
infiinteze businessul

- tara In care s-au nascut

- apoi, participantii {i vor prezenta
indrumatorului rezultatele
activitatii de documentare

Discutii In urma - Solicitati-le participantilor sa
activitatii prezinte propriile constatari si
ceea ce au inteles.

in cadrul acestei discutii, rolul
formatorului este important,
acesta putand prezenta
similaritati si diferente intre tari.

Evaluare orala: prezentarea rezultatelor documentarii
privind legislatia, normele si reglementarile aplicabile
businessurilor.

Informala si non-
formala

Fata in fata : prezentare in PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invitare la distantd - Invatare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf a
lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distantd - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii se vor documenta cu privire la normele, legile si reglementarile aplicabile
in tara aleasa de acestia. Posibilele optiuni sunt prezentate mai sus.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Este important ca participantii sa inteleaga acest subiect complex, fiind bine ca acesta sa le fie
prezentat cat mai simplu cu putint3, folosind jargon doar daca este absolut necesar. Este important
ca formatorul sa-i stimuleze pe participanti sa-si compare constatarile facute si sa inteleaga
importanta respectarii legii si care sunt posibilele consecinte negative in cazul nerespectarii legii si a
reglementdrilor tdrii in care aleg sa-si infiinteze businessul.




Cﬂ-fundﬂd b‘j" thE L) YDUNG
Erasmus+ Programme ¥V MIGRANT
of the European Union ENTREPRENEURS

Sesiunea 1 - Capitolul 6: Sugestii si recomandari pentru tinerii antreprenori

10 Sugestii si recomandari pentru tinerii antreprenori

2 ore
Invitare la distanti
Combinat Fatd in fatd o Invatare online (live) o A(Plautforma de
50 invatare) o
Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Sdaiba incredere in propria capacitate de a deveni inovatori

e Sdaleaga sa faca lucrul de care sunt cu adevarat pasionati

e Safie constienti ca exista riscuri care trebuie gestionate

e Sastie ca pe parcurs vor avea loc schimbari

e Sd aleaga oameni care cred In proiect si care {i pot ajuta sa fie mai buni

e Sa-si puna ideile in practica

e Sdinvete din propriile greseli si sa fie mai buni

e Safie informati cu privire la sectorul de activitate inainte de a demara procesul
e Sd cheltuiasca banii cu intelepciune

e Sdiain considerare ce le spun clientii si sa gaseasca o solutie la aspectele sesizate

R1: Cursantii vor avea capacitatea de autoidentificare, de identificare a
sectoarelor de activitate si de evidentiere a propriilor idei

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a alege cea mai buna activitate pentru eij,
precum si oamenii potriviti

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica riscurile si de a se schimba pe
parcurs

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a invata din propriile greseli, cum sa
cheltuiasca banii si cum sa indeplineasca asteptarile clientilor
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Momentul lectiei: Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:

formatori:

Introducere

(dimensiunea

optima a grupului:1-

10 persoane)

Scurta prezentare de catre
indrumator a scopului
lectiei.

Spargerea ghetii (exercitiu
propus)

Brainstorming: ce credeti ca
vrem sa spunem prin
sugestii & recomandari?

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor de

Scurta prezentare a
obiectivelor de Invatare ale
sesiunii

invatare ale cursului

Obiectul acestui modul il constituie
prezentarea cdtre cursanti a unor
sugestii & recomanddri care ii pot
ajuta in procesul de infiintare a unui -
business. Modulul a fost impdrtit in 4
seturi de sugestii & recomandadri.

Activitatea 2:
Prezentareaa 10
sugestii si
recomandari care
pot fi folosite pentru
a identifica o idee de

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta

business si care pot | Acesta este primul set. platforma
fi implementate in . . similara
cadrul activititii de - Indrum?torul le va prezenta (desfisurarea
elaborare a planului cursantilor sugestii& online live a
de business recomandari identificate in lectiei)
cadrul Ghidului. Pentru ca —  Ghidul
sesiunea sa fie si mai Tinerilor
interesanta pentru cursanti, Antreprenori
indrumatorul poate alege sa Migranti

prezinte materialul prin
intermediul unei animatii
create special in acest scop.
Animatia este disponibila in
cadrul Ghidului, aceasta
fiind prezentata si In Anexa
v

Interactiune cu membrii
grupului

Oferiti exemple de aplicari
ale celor prezentate in
sectiunea , 10 sugestii &
recomandari (prin animatie
animation)”

Verificati ca au inteles si
oferiti-le feedback

Capitolul 6.
Sugestii si
recomandari

Zece sugestii

si recoman-

dari pentru
tineri antre-

prenori)
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Activitatea 3:
Activitatea
independenta a
cursantilor

Rdmdane la latitudinea indrumdtorului
dacd propun doar unul sau ambele
exercitii din sectiunea activitate
independentd propuse pentru aceastd
sesiune.

- (exercitiul propus nr. 1)
Cereti-le cursantilor sa afle
cum pot aplica sugestiile si
recomandarile identificate In
cadrul planului de afaceri
creat anterior si sa elaboreze
in baza acestora o prezentare
asupra careia Indrumatorul
va oferi feedback.

- (exercitiul propus nr. 2)
Prezentati-le cursantilor
urmatorul clip din cadrul
Ghidului:
https://controversycast.wixs
ite.com/entrepreneurjourne
y/tips-and-tricks si solicitati-
le sa creeze propriul clip cu
sugestii & recomandari.

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Discutii In urma
activitatii

- Adresati-le cursantilor
intrebari privind cele
invatate in cadrul sesiunii si
cereti-le sa faca o evaluare
in baza explicatiilor oferite.
(daca numarul cursantilor
este mai mare, alegeti doar
cativa dintre acestia,
intreband mai intai daca se
ofera cineva sa faca acest
lucru)

Informala si non-
formala

Evaluare orala: prezentarea aplicarii sugestiilor si
recomandarilor sau prezentarea clipului de sugestii si

recomandari realizat

Fata in fata : prezentare In PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru

teme

Invitare la distanti - Invatare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdfa
lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanti - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii ar trebui sa aplice sugestiile si recomandarile oferite in cazul
instrumentului business canvas creat anterior de acestia



https://controversycast.wixsite.com/entrepreneurjourney/tips-and-tricks
https://controversycast.wixsite.com/entrepreneurjourney/tips-and-tricks
https://controversycast.wixsite.com/entrepreneurjourney/tips-and-tricks

CG—fLII'IdBd b}" the‘ L) YDUNG
Erasmus+ Programme ¥V MIGRANT
of the European Union ENTREPRENEURS

- - Cursantii ar trebui sa creeze propriul clip cu sugestii & recomandari

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Sugestiile & recomandarile prezentate in aceasta sesiune contribuie la a le reaminti cursantilor
importanta motivatiei, ajutandu-l si pe indrumator sa sublinieze aceasta valoare. Pentru Activitate
in clasa nr. 2, indrumitorul trebuie sa le ofere cursantilor consiliere privind crearea clipului. Ti
recomandam sa foloseasca o aplicatie pentru telefoanele smart precum InShot sau WeVideo, pe care
sa o testeze in prealabil pentru ca apoi sa 1i ajute pe cursanti sa o foloseasca.

Sesiunea 2 - Capitolul 6: Cum sa devii antreprenor

Cum sa devii antreprenor. Sugestii si recomandari

2 ore
Tnvitare online Invitare la distanta
Fatd in fata o i (Platforma de invatare)
Combinatd o (live) o O
Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Saidentifice idei manati de pasiune, nu de superficialitate

e Sa elaboreze un proiect care poate rezolva probleme si care 1i va ajuta pe oameni
e Sa fie unici, oferind altceva decat concurenta, ascultand parerile clientilor

e Sa elaboreze chiar ei un plan de business bine structurat

e Sa constientizeze importanta cerintelor juridice

e Sdinvete sa solicite si sa obtina finantare

e Sadincerce sa-si construiasca si sa-si dezvolte businessul pas cu pas

e Sdstie cand saia o pauza

e Sa stie ca succesul este un rezultat al asumarii riscurilor

e Sdinvete din greseli
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R1: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica ideile in care cred cu adevarat

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica o idee de business care sa fie
si o solutie

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a-si identifica tinta

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a elabora un plan de busienss concentrat
si bine structurat

R5: Cursantii vor avea capacitatea de a se documenta cu privire la conditiile
juridice pe care trebuie sa le indeplineasca pentru a-si infiinta afacerea

R6: Cursantii vor avea capacitatea de a solicita si de a obtine finantare pentru
infiintarea unui business

R7: Cursantii vor avea capacitatea de a-si dezvolta businessul pas cu pas

R8: Cursantii vor avea capacitatea de a-si cunoaste limitele si de a sti cand sa ia

0 pauza

R9: Cursantii vor avea capacitatea de a-si asuma riscuri

R10: Cursantii vor avea capacitatea de a invata din greseli

Momentul Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:
lectiei: formatori:
Introducere - PC/ Laptop &
. . - -Scurtd prezentare de catre Zoom, Teams
(dn_nergsmnea indrumator a scopului lectiei. sau orice alta
optima a - Spargerea ghetii (exercitiu platforma
grupului:1-10 propus) similara
persoane) - Brainstorming: De ce credeti (desfasurarea
ca este nevoie pentru a ajunge online live a
antreprenori de succes? lectiei)

Activitatea 1:
Prezentarea

obiectivelor de

invatare ale
cursului

- - Scurtd prezentare a
obiectivelor de invatare ale
sesiunii

Activitatea 2:
Prezentarea a
10 sugestii si
recomandari

pentru a-i ajuta
sa inteleaga cum

pot deveni
antreprenori

- Indrumatorul prezinta al
doilea set de sugestii si
recomandari privind modul de
a deveni antreprenor. in
vederea explicatiilor,
indrumatorul se poate baza pe
continutul din cadrul Ghidului.

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Ghidul Tinerilor

Antreprenori
Migranti
Capitolul 6.
Sugestii si
recomandari
(Tineri
antreprenori
migranti de
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Interactiune cu membrii
clasei.

Prezentarea catre cursanti a
povestii unui antreprenor
migrant de succes identificate
in Ghid.

Verificarea intelegerii si
furnizarea de feedback

succes si Zece
sugestii si
recomandari -
Cum sa devii

antreprenor?)

Activitatea 3:
Activitatea
independenta a
cursantilor

(exercitiu propus) Cereti-le
cursantilor sa se documenteze
cu privire la un antreprenor
migrant si la povestea acestuia
si sa faca o prezentare a cazului,
aratand si ce anume din
povestea In cauza a avut impact
asupra lor si de ce.
Indrumatorul evalueazi
prezentarea.

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Discutii in urma
activitatii

Adresati-le cursantilor
intrebari privind cele invatate
in cadrul sesiunii

Informala si non-
formala

Evaluare orala: prezentarea antreprenorului migrant ales

teme

Fata in fata : prezentare in PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru

Invatare la distanta - Invatare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf
a lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanti - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

lectiei

- Cursantii vor identifica o idee de business in baza cunostintelor deprinse in cadrul

- Cursantii se vor documenta cu privire la un antreprenor migrant si vor scrie o
prezentare a acestuia, aratand ce anume din povestea sa i-a inspirat

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Aceasta sesiune contribuie la pastrarea unui nivel ridicat al motivatiei. Este important pentru
cursanti sa se documenteze si sa continue sa-si consolideze motivatia.
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Sesiunea 3 - Capitolul 6: Despre planificarea afacerii

10 sugestii si recomandari privind planificarea afacerii

2 ore
Invitare la distanti
Combinats | Fatd in fatd o Invatare online (live) o (Platforma de
- invatare) o
Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Atragerea unui partener de afaceri

e Obtinerea unor informatii detaliate privind piata

e Analiza comparativa cu propria concurenta

e Atentia la detalii, pentru ca oamenii sa creada in business

e Dezvoltarea unei idei de business unice

e Obtinerea de informatii financiare exacte si meticuloase

e Elaborarea unui sumar executiv realist si cu un nivel de specificitate ridicat

e Identificarea celui mai bun consultant de business, pentru a doua opinie

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a cauta un partener de afaceri
R2: Cursantii vor avea capacitatea de a obtine informatii detaliate privind piata

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a elabora o strategie clara pentru analiza
comparativa cu concurenta

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a verifica toate detaliile
R5: Cursantii vor avea capacitatea de a dezvolta o oportunitate incomparabila
R6: Cursantii vor avea capacitatea de a elabora date financiare corecte

R7: Cursantii vor avea capacitatea de a elabora un sumar executiv de impact,
detaliat si specific

R8: Cursantii vor avea capacitatea de a alege pe cel mai bun consultant de
business pentru a doua opinie
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Momentul Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:

formatori:

lectiei:

Introducere

Scurta prezentare de catre
fndrumator a scopului lectiei.
Spargerea ghetii (exercitiu
propus)

Discutii: deja ati aflat ce este un
plan de business si aveti exercitiu
in acest sens; care sunt cel mai
dificil de identificat elemente in
acest sens? Care credeti ca este
sectiunea cu cea mai ridicata
valoare pentru scopul propriu?
Care sectiune credeti ca necesita
imbunatatiri?

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor de
invatare ale
cursului

- Scurta prezentare a obiectivelor
de Invatare ale sesiunii

Activitatea 2:
Activitatea 2:
Prezentarea a
10 sugestii si
recomandari
care sa ii ajute
sa inteleaga
cum sa
elaboreze un
plan de
business

Indrumatorul le va prezenta
cursantilor al treilea set de
sugestii si recomandari: “10
sugestii si recomandari privind
planificarea businessului”,
bazandu-se pe continutul din
cadrul Ghidului

Interactiunea cu clasa si
verificarea intelegerii notiunilor

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)
Ghidul
Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 6.
Sugestii si
recomandari
recomandari
privind
planificarea
afacerii)

Activitatea 3:
Activitatea
independenta a
cursantilor

(exercitiu propus) Bazandu-va pe
clipul prezentat in cadrul primei
sesiuni a acestui modul,
(https://controversycast.wixsite.c
om/entrepreneurjourney/tips-
and-tricks ) cereti-le cursantilor
sa creeze propriul clip privind
planificarea de afaceri.

Ulterior, indrumatorul va oferi
feedback cu privire la clipurile
create.

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)
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Discutii in urma | - adresati-le cursantilor intrebari privind
activitatii notiunile deprinse in cadrul sesiunii

Informala si

< Evaluare orala: prezentarea clipului cu sugestii si recomandari
non-formala

Fata 1n fata : prezentare In PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invatare la distanta - Invatare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf a
lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanti - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- cursantii vor crea propriul clip cu sugestii si recomandari privind planificarea
afacerii

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Pentru activitatea in clasa, indrumatorul {i va sustine pe cursanti prin oferirea catre acestia a bazei
de creare a clipului. [i sugeram indrumatorului sa foloseasca o aplicatie pentru smartphone precum
InShot sau WeVideo si sa se familiarizeze cu aceasta inainte de a-i ajuta pe cursanti sa o foloseasca.




Cﬂ-fundsd b‘j" thE L) YDUNG
Erasmus+ Programme ¥V MIGRANT
of the European Union ENTREPRENEURS

Sesiunea 4 - Capitolul 6: Cum sa fii un antreprenor de succes

Titlu: 10 sugestii si recomandari despre cum sa fii un antreprenor de succes

2 ore
Tnvitare online Invitare la distanti
Fatad in fata o ’ (Platforma de invatare)
Combinata o o O
Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Elaborarea unui plan de business solid si complet

e Decizia atentd asupra momentului cand clientul trebuie sa efectueze plata

e Asigurarea viabilitatii fluxului de lichiditati prin angajarea unui intermediar
e Increderea in propriul mentor

e Promovarea ideii de business fara a apela la resurse costisitoare

e Sd aiba grija si de viata personala

e Sd aleaga persoane care au acelasi punct de vedere

e Sa dezvolte lucrul in echipa

e S3 fie mai buni

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a elabora un plan de business detaliat si
consecvent, fara a pierde nimic din vedere

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a intocmi un flux de lichiditati

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a se asigura ca operatiunile de transfer de
bani isi ating scopul, angajind un intermediar

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a se increde in propriul mentor

R5: Cursantii vor avea capacitatea de a-si promova ideea de business pe retelele
de socializare bazandu-se pe un buget mic

R6: Cursantii vor avea capacitatea de a stabili un echilibru intre viata
profesionala si cea personala
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R7: Cursantii vor avea capacitatea de a crea un mediu de lucru in echipa in care
membrii echipei lucreaza lipsiti de incordare

R8: Cursantii vor avea capacitatea ca, in cadrul activitatii in echipa, sa ii invete
pe altii si sa invete ei insisi

R9: Cursantii vor avea capacitatea de a-si pastra mintea deschisa pentru a fi mai

buni

Momentul Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:

lectiei: formatori:

Introducere - Scurta prezentare de catre - PC/ Laptop &

. . indrumator a scopului lectiei. Zoom, Teams

(dll.nelvlsmnea - Spargerea ghetii (exercitiu sau orice alta

optima a propus) platforma

grupului:1-10 Discutie: cAnd spuneti similara

persoane) ,antreprenor”, care este prima (desfasurarea
persoana la care va ganditi? De online live a
ce? lectiei)

Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor de
invatare ale
cursului

- Scurtd prezentare a
obiectivelor de Invatare ale
sesiunii

Activitatea 2:
Prezentarea a
10 sugestii si
recomandari
pentru a-i ajuta
sa inteleaga
cum sa devina
antreprenori de
succes

Aceastd sesiune se concentreazd asupra
succesului, fiind important sd se
inteleagd cum apreciazd cursantii
succesul si ce ineamnd acesta cu
adevdrat in antreprenoriat. Astfel, este
important ca mai intdi sd se aibd in
vedere rezultatele sesiunii de
brainstorming.

- Pornind de la rezultatele
sesiunii de brainstorming,
indrumatorul va deschide
discutia privind definitia unui
antreprenor de succes, dupa
care va prezenta cele ,10
sugestii si recomandari despre
cum sa fii un antreprenor de
succes”, oferind exemple
pentru o mai buna intelegere a
acestui concept

- Verificarea intelegerii si
furnizarea de feedback.
Adresati-le cursantilor

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Ghidul Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 6.
recomandari
(Zece sugestii si
recomandari

pentru a avea
succes ca

antreprenor



http://www.yme-platform.net/assets/files/6%20RO%20Tips%20and%20Tricks%20part%203.pdf
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intrebari pe parcursul lectiei,
pentru a le mentine atentia

Activitatea 3:
Activitatea
independenta a
cursantilor

(exercitiu propus) Cereti-le
cursantilor sa faca o prezentare
privind un antreprenor de
succes, pe baza celor deprinse
in cadrul discutiei anterioare
sesiunii si sa sublinieze care
dintre sugestiile si
recomandarile indicate aici au
fost folosite de acestia.
Indrumitorul va oferi feedback
legat de prezentare

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Discutii in urma
activitatii

Adresati-le cursantilor
intrebari privind cele invatate
in cadrul sesiunii

Informala si non-
formala

Evaluare orala: prezentarea antreprenorului de succes ales de

acestia

teme

Fata in fata : prezentare in PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru

Invatare la distanta - Invatare online (live): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf a
lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanti - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- cusrantii vor avea capacitatea de a identifica un antreprenor de succes, de a-i descrie
caracteristicile si de a arata care dintre sugestiile si recomandarile oferite au fost
folosite de acestia

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Este important ca aceasta sesiune sa continue activitatea efectuata in sensul motivatiei, care trebuie
avuta permanent in vedere in cadrul tuturor sesiunilor derulate.
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Sesiunea 1 - Capitolul 7: Top 10 esecuri

Top 10 esecuri - Mai multe tipuri de esec

2 ore
e s - ) Invitare la distanti
Fatain fata o Invatare online o ’ v
N ’ ’ ’ (Platforma de invatare) o
Combinata o
Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 2 ore

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Intelegerea tipului de greseli care pot fi ficute in procesul de infiintare a unui
business

e Intelegerea modului de indreptare a posibilelor greseli

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica toti pasii care trebuie facuti
pentru a infiinta un business

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica toate posibilele greseli care
pot fi facute in procesul de infiintare a businessului

R3: Cursantii vor invata sa planifice implementarea unei solutii

R4: Cursantii isi vor dezvolta abilitatile de solutionare a problemelor

Momentul Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:
lectiei: formatori:
Introducere - Scurta prezentare de catre - PC/ Laptop &

) ) indrumator a scopului lectiei. Zoom, Teams sau
(dll.nelvlsmnea - Spargerea ghetii (exercitiu orice alta platforma
optima a propus) similara
grupului:1-10 Discutie: ce parere aveti (desfasurarea
persoane) despre esecul in online live a lectiei)

antreprenoriat? Puteti oferi
exemple de astfel de situatii?
Ce Inseamna esecul pentru
voi?
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Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor
de invatare

ale cursului

- Scurtd prezentare a
obiectivelor de invatare ale
lectiei

Activitatea 2:
Prezentarea
exemplelor de
»esec” (F.a.il)
identificate in
cadrul
cursului

Esecul este un aspect important pe
care cursantii trebuie sd il aibd in
vedere pentru a se pregdti in mod
realist si adapta la universul
antreprenoriatului. Este important ca
subiectul sd le fie prezentat cu atentie,
pentru a nu le afecta motivatia.

- Dupa prezentarea clipului urmator
https://controversycast.wixsite.com/

entrepreneurjourney/top-10-fails,
bazandu-se pe ideile formulate in
cadrul discutiei, indrumatorul le va
prezenta cursantilor si va formula
observatii privind toate situatiile de
tip F.A.LL identificate in Ghid. Pentru
a-i ajuta pe cursanti sa Inteleaga mai
bine ce este esecul si cum, de fapt,
acesta este un pas intermediar
necesar in drumul spre succes, este
important sa li se furnizeze
cursantilor exemple concrete de esec.
Cateva exemple de esec sunt
prezentate in Ghid, iar altele in Anexa
V (sub forma unor marturii
scrise/povesti sau clipuri). Din lista
oferitd, indrumatorul le poate alege
pe cele care sustin cel mai bine
perspectiva cursului.

- Verificarea Intelegerii si furnizarea
de feedback

PC/ Laptop &
Zoom, Teams sau
orice alta platforma
similara
(desfasurarea
online live a lectiei)
Ghidul Tinerilor
Antreprenori
Migranti

Capitolul 7.

F.A.LL. (FIRST
ATTEMPT IN
LEARNING -
PRIMA INCERCARE
DE

a

INVATARE)

Activitatea 3:
Activitatea
independenta
a cursantilor

Formatorul poate alege dintre
activitatile propuse:

- (exercitiul propus nr. 1) Cereti-
le cursanitlor sa gaseasca o
solutie pentru fiecare dintre
greselile prezentate. Sunt
posibile mai mult de o solutie.
De asemenea, poate fi luatin
considerare si planul de
business elaborat in cadrul
lectiilor anterioare.

PC/ Laptop &
Zoom, Teams sau
orice altd platforma
similara
(desfasurarea
online live a lectiei)



http://www.yme-platform.net/F.A.I.L.-RO.html
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- (exercitiul propus nr. 2)
Deseori, esecul apare ca
urmare a neidentificarii corecte
a obiectivelor. Pentru a arata
acest lucru, indrumatorul se
poate baza pe informatiile din
Anexa VI, unde sunt prezentate
obiectivele SMART: ce sunt
acestea si cum pot fi formulate.
Anexa ofera si exercitii care pot
fi propuse cursantilor, pentru
ca acestia sa-si elaboreze
propriile obiective.

Discutii In - Discutati cu grupul tema
urma activitatii lectiei, achizitiile cursantilor
si parerile acestora privind
subiectul sesiunii.

Prezentarea solutiei identificate la esecurile prezentate
Informala si
non-formali Feedback privind solutiile la exercitiile propuse de formulare a

obiectivelor SMART

Fata in fata : prezentare In PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invatare la distanta - Invatare online (live): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf a
lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanta - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- cursantii identifica una sau mai multe solutii la fiecare dintre greselile identificate,
dupa care le prezinta indrumatorului si celorlalti cursanti

Ciursantii rezolva execitiile de formulare a obiectivelor SMART propuse in Anexa.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Este important ca participantii sa-si compare solutiile identificate, pentru a-si dezvolta abilitatile de
solutionare a problemelor. Activitatea in clasa nr. 2 propune subiectul obiectivelor SMART. Daca
indrumatorul alege sa desfasoare aceasta activitate, acesta trebuie sa pregateasca subiectul in
prealabil, folosindu-se de materialul oferit, dar si documentandu-se sau solicitdnd ajutorul unor
profesionisti precum coach-ii.
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Sesiunea 1 - Capitolul 8: Zece sugestii si recomandari privind formarea unei retele (de afaceri)

10 sugestii si recomandari privind formarea unei retele (de afaceri)- Zece
sugestii si recomandari privind formarea unei retele (de afaceri)

1ord
Invitare la distant3
Fatd in fata o Invdtare online o | (Platforma de invatare)
Combinata o m
Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 1 ora

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Intelegerea importantei stabilirii unei retele (de afaceri)
e Intelegerea fundamentului de creare a unei retele (de afaceri)

o Intelegerea lucrurilor care trebuie facute si a celor care trebuie evitate atunci
cand se formeaza o retea (de afaceri)

e Intelegerea modului de pastrare a legaturii cu persoanele din cadrul retelei (de
afaceri)

e Intelegerea modului de abordare a altor persoane (in vederea includerii in cadrul
acestei retele (de afaceri))

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege importanta unei retele (de
afaceri)

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege cum poate fi creata o retea (de
afaceri)

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege cum sa abordeze alte persoane
(in vederea includerii intr-o retea (de afaceri))

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege ce trebuie si ce nu trebuie facut
atunci cand se formeaza o retea (de afaceri)

R5: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege modul de pastrare a legaturii cu
persoanele din cadrul retelei (de afaceri)
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Momentul lectiei: | Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:

formatori:

Introducere

Scurta prezentare de catre
indrumator a scopului

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams

(dlrpe{l51unea . lectiei. sau orice alta

optimd a grupului: - Spargerea ghetii (exercitiu platforma

1-10 persoane) propus) similara
Brainstorming: ce credeti ca (desfasurarea
este o retea (de business)? online live a
Cum credeti ca se creeazad o lectiei)

retea (de business)?

Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor de
invatare ale
cursului

Scurta prezentare a
obiectivelor de invatare ale
sesiunii

Activitatea 2:
Sugestii si
recomandari
privind retelele
(de business)

Aceastd sesiune abordeazd subiectul
stabilirii unei retele (de business), un
factor esential in sensul dezvoltdrii
portofoliului de clienti si al atragerii
de parteneri pentru un business nou
infiintat.

ator platforma
cursantilor importanta similari
credrii unei retele (de (desfisurarea
business) si le va arata cum online,live a
sa pastreze legdtura cu lectiei)
membrii acesteia ~ Ghidul Tinerilor
- Ulterior, iIndrumatorul le va Antreprenori
prezenta sugestiile si Migranti

Pe baza materialului
prezentat in Ghid,
indrumatorul le va explica

recomandarile identificate
privind crearea unei retele
(de business).

Se verifica nivelul de
intelegere si se ofera
feedback

(exercitiu propus) pentru a-i
face pe participanti sa
inteleagd cum sa sparga
gheata - o faza importanta
in lansarea procesului de
stabilire a unei retele (de
business), indrumatorul le
poate prezenta membrilor
grupului exercitiul ,Human
Bingo”. In cadrul acestui

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta

Capitolul 8.

Cum sa stabilesc

oretea



http://www.yme-platform.net/How%20to%20Network-RO.html
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exercitiu, participantii vor
adresa liber intrebarile
prezentate in formular
(Anexa VII), adunand
informatii de la ceilalti
membri ai grupului. Primul
care completeaza
formularul cu toate
informatiile spune Bingo, iar
jocul se opreste. Primul
participant care termina
jocul isi comunica propriile
constatari privind membrii
grupului.

Activitatea 3:
Activitatea
independenta a
cursantilor

Formatorul poate alege dintre
urmdtoarele exercitii propuse:

- (exercitiul propus nr. 1)
Cereti-le cursantilor sa
creeze un clip prin
intermediul caruia sa isi
prezinte ideea de business in
maxim 30 de secunde

- (exercitiul propus nr. 2)
Cereti-le cursantilor sa-si
imagineze cd Intalnesc o
persoana faimoasa/un
antreprenor foarte cunoscut
si cum ar incepe discutia.
Cursantii vor efectua
urmatoarele:

o Vor formula un
obiectiv: ce ar dori
sa afle de la
persoana
respectiva? Sau ce
tip de
informatii/sprijin ar
avea nevoie de la
aceasta?

o Vor formula 10
intrebari prin
intermediul carora
sa afle ceea ce vor sa
stie

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

Discutii in urma
activitatii

- Adresa-ti-le cursantilor
intrebari privind cele
invatate in cadrul sesiunii si
cereti-le sd spund dacd au de

- PC/ Laptop si
platforma
online specifica
- pentru
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adaugat alte sugestii si desfasurarea
recomandari privind online live a
crearea unei retele (de lectiei - sau un
business). chat/ forum pe
platforma
Moodle a
proiectului)
Informal si non- -Prezentarea clipului creat
formald -Evaluare orali a intrebarilor formulate

Fata in fata : prezentare In PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invitare la distantd - Invatare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf
a lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanti - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii vor crea un clip de 30 de secunde, in care sa-si prezinte ideea de business.

- Cursantii 1si imagineaza ca intalnesc o persoana faimoasa cu care discutd pentru
prima data. Acestia trebuie sa-si stabileasca un obiectiv in vederea comunicarii si sa
formuleze 10 intrebari pentru a-l atinge.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Este important pentru cursanti sa inteleaga nu doar cum poate fi creata o retea (de business), ci si
cum sa pastreze legatura cu membrii acesteia.
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Sesiunea 1 - Capitolul 9: Ce este Marketingul? Sugestii si recomandari privind marketingul

Titlu: Ce este Marketingul? Sugestii si recomandari privind marketingul

1ora

Invitare la distanti
(Platforma de
invatare) o

Invitare online (live)

Fatd in fatd o i

Combinata o

Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 1 ora

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Intelegerea conceptului de marketing
e Intelegerea utilititii marketingului in afaceri
e Intelegerea pasilor cheie pentru elaborarea unei campanii de marketing

e Intelegerea importantei branding-ului

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege conceptul de marketing
R2: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica ce sta la baza marketingului
R3: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege importanta branding-ului

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege principalii pasi in elaborarea
unei campanii de promovare

R5: Cursantii vor avea capacitatea de a urmari tendintele si de a le avea in
vedere in cadrul elaborarii propriei strategii de marketing

Momentul lectiei: Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:
formatori:
Introducere - Scurta prezentare de - PC/ Laptop &
. . L catre indrumator a Zoom, Teams

(dlmensllunea optima a scopului lectiei. sau orice alta

grupului:1-10 - Spargerea ghetii platforma

persoane) (exercitiu propus) similara
Discutie: cereti-le (desfasurarea
participantilor la curs sa online live a
arate ce Inteleg prin lectiei)
,marketing”.
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Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor de
invatare ale cursului

- Scurta prezentare a
obiectivelor de invatare
ale sesiunii

Activity 2: Explicarea
conceptului de
marketing si
prezentarea
sugestiilor si
recomandarilor
identificate

- Indrumitorul va incepe
sesiunea pe tema
marketingului
prezentandu-le
cursantilor clipul
selectat:

— Ulterior, indrumatorul va
prezenta sugestiile si
recomandarile
identificate in Ghid.

- Prezentarea in fata clasei
a sugestiilor si
recomandarilor de
marketing identificate in
cadrul lectiei

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)
Ghidul
Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 9.
Marketing si

- comunicare
- Interactiunea cu (9.1/9.2/93
participantii, adresandu- /?4) T
le intrebari pentru T
asigurarea ca au inteles si
oferirea de feedback
acestora
Activitatea 3: - Formatorul poate alege unul sau - PCPC/ Laptop
Activitatea mai multe dintre urmdtoarele & Zoom,
independenta a exercitii propuse: Teams sau
cursantilor - orice alta
-(exercitiul propus nr. 1) platforma
Unul dintre principalele similara
tipuri de platforme (desfasurarea
importante pentru online live a
marketing 1l reprezinta lectiei)

retelele de socializare.
Cereti-le cursantilor sa
identifice reteaua de
socializare potrivita
pentru ideea lor de
business.

- De ce au ales respectiva
platforma?

- Ce tip de continut poate
atrage publicul tinta?

- Dupa finalizarea
activitatii, cereti-le
participantilor sa le



http://www.yme-platform.net/Marketing%20and%20Communication-RO.html
http://www.yme-platform.net/Marketing%20and%20Communication-RO.html
http://www.yme-platform.net/Marketing%20and%20Communication-RO.html
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http://www.yme-platform.net/assets/files/9.2%20RO%20More%20Marketing%20Tips.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/9.3%20RO%20Marketing%20Tips.pdf

CG—fLII'IdBd b}" the‘ L) YDUNG
Erasmus+ Programme ¥V MIGRANT
of the European Union ENTREPRENEURS

fmpartaseasca celorlalti
membri ai grupului
propriile constatari
legate de retelele de
socializare.

- (exercitiul propus nr. 2)
Cereti-le cursantilor sa
efectueze urmatoarele:

o Sa-sicreeze
logoul si USP*

o Saformuleze un
hashtag/slogan
pentru a ajunge la
grupul tinta

o Sa ofere citate
privind inovatia,
antreprenoriatul,
leadership-ul

- (exercitiul propus nr. 3)
Cereti-le cursantilor sa
elaboreze un plan pentru
o0 campanie de
advertising in baza
propriei idei de business

Discutii in urma - Adresati-le cursantilor
activitatii intrebari privind cele
fnvatate in cadrul sesiunii
si cereti-le sa comunice
orice alte sugestii sau
recomandari din
domeniul marketingului.

Informala si non-formala | Evaluarea orala a exercitiilor propuse

Fata in fata : prezentare In PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invitare la distanti - Invatare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf
a lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanti - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii se vor concentra asupra retelelor de socializare in scop de marketing.
Acestia trebuie sa deruleze un studiu si sa raspunda la intrebarile identificate in
sensul indeplinirii sarcinii.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Este importanta compararea ideilor legate de sarcina alocata, data fiind pozitia vitala pe care o
ocupa in prezent retelele de socializare in activitatile de marketing. Astfel, fiecare participant isi va
prezenta activitatea de evaluare informald, chiar dacd numai inaintea profesorului.
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Sesiunea 2 - Capitolul 9: Ce este comunicarea?

Ce este comunicarea?

1 ord

Invitare la
distanta
(Platforma de
Combinata o invatare) o

Fatd in fata o Invitare online o

Timp alocat: 1

Timp alocat: Timp alocat: <
ora

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Intelegerea importantei comunicarii

e Intelegerea fundamentului unei comunicari de succes

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege semnificatia comunicarii

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege importanta unei comunicari
reusite in domeniul afacerilor

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a identifica pasii care trebuie facuti pentru
arealiza o comunicare reusita

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a aplica sugestiile identificate pentru
realizarea unei comunicari reusite

Momentul Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:
lectiei: formatori:

Introducere < < - PC/Laptop &
- Scurtd prezentare de cdtre 7 oc/)m .II). ealr)ns
(dimensiunea indrumator a scopului lectiei. sau 01:i ce alti
optimi a - Spargerea ghetii (exercitiu platform3
grupului:1-10 propus) similara
Brainstorming - ce anume credeti 9
persoane) 8 > (desfisurarea

ca este necesar pentru o

. . online live a
comunicare reusita?

lectiei)
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Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor
de invatare

ale cursului

Scurta prezentare a obiectivelor
de Invatare ale sesiunii

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta

Activitatea 2:
Explicarea
conceptului
de
comunicare si
prezentarea
sugestiilor si
recomandaril
or identificate

Formatorul incepe sesiunea prin
prezentarea clipului identificat in
cadrul cursului:
https://www.youtube.com/watch
2v=RWzoaDzHtiA

Dupa prezentarea clipului,
formatorul continua sa explice
subiectul comunicarii, folosindu-
se de continutul din cadrul
Ghidului.

Interactiunea cu clasa, prin
formularea de intrebari pentru a
se asigura ca au fost intelese
conceptele, si furnizarea de
feedback

platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)

- Ghidul Tinerilor
Antreprenori
Migranti
Capitolul 9.

Marketing si
comunicare (Ce

este

comunicarea?)

Activitatea 3:
Activitatea
independenta
a cursantilor

(exercitiul propus nr. 1) Unul dintre
cele mai importante momente ale
comunicarii consta In modul de
initiere a acesteia. Impartiti in
perechi (sau lucrand individual),
participantii trebuie sa identifice
modul in care pot incepe o
conversatie cu un necunoscut.
Acestia trebuie sa aiba in vedere
urmatoarele:

o Ceintrebari pot fi formulate
pentru a sparge gheata?

o Cum poate fi prezentata
ideea de business?

o Cum putem sa evitam
ytdcerea stanjenitoare”? Ce
poate fi facut in acest sens?

o Dupa indeplinirea sarcinii
aferente activitatii, cereti-
le participantilor sa 1si
impartaseasca propriile
constatari cu restul
grupului.

(exercitiul propus nr. 2) Cursantii
trebuie sa scrie o poveste de
antreprenoriat pe baza
conceptului de Calatorie a eroului

- PC/Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)



http://www.yme-platform.net/assets/files/9.4%20RO%20What%20is%20Communication.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/9.4%20RO%20What%20is%20Communication.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/9.4%20RO%20What%20is%20Communication.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/9.4%20RO%20What%20is%20Communication.pdf
http://www.yme-platform.net/assets/files/9.4%20RO%20What%20is%20Communication.pdf
https://www.youtube.com/watch?v=RWzoaDzHtiA
https://www.youtube.com/watch?v=RWzoaDzHtiA
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(Monomit) al lui Joseph Campbell.
Pentru efectuarea acestui
exercitiu, Indrumatorul va trebui
sa ia In calcul explicatia din Anexa

VIII
Discutii in - Adresati-le cursantilor intrebari
urma privind cele invatate in cadrul
activitatii sesiunii si cereti-le sa

impartaseasca orice alte sugestii
si recomandari privind
comunicarea.

Informala si

< Evaluarea orald a exercitiilor propuse
non-formala

Fata in fata : prezentare in PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invitare la distanti - Invitare online (/ive): prezentare in PowerPoint, versiunea pdfa
lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanti - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii trebuie sa se concentreze asupra initierii unei conversatii. Acestia trebuie
sa identifice un raspuns la fiecare dintre intrebarile propuse in cadrul sarcinii.

- Cursantii trebuie sa creeze o poveste de antreprenoriat in baza conceptului de
Calatorie a eroului (Monomit) al lui Joseph Campbell.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Este important ca formatorul sa fie familiarizat cu subiectul si cu tehnicile care pot fi adoptate
pentru derularea unei conversatii reusite. In acest sens, pot fi utile competentele unui coach.




