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Sesiunea 1 - Capitolul 8: Zece sugestii si recomandari privind formarea unei
retele (de afaceri)

10 sugestii si recomandari privind formarea unei retele (de afaceri)- Zece
sugestii si recomandari privind formarea unei retele (de afaceri)

1ord
Invitare la distanti
Fata in fata o Invdtare online o | (Platforma de invatare)
Combinata o 0
Timp alocat: Timp alocat: Timp alocat: 1 ord

Observatii privind metoda selectata:

*Formatorul va alege metoda de predare a cursului tindnd cont de locatia cursantilor
vizati, de spatiul de predare disponibil si de resurse, de situatia sociald, etc.

e Intelegerea importantei stabilirii unei retele (de afaceri)
e Intelegerea fundamentului de creare a unei retele (de afaceri)

e Intelegerea lucrurilor care trebuie ficute si a celor care trebuie evitate atunci
cand se formeaza o retea (de afaceri)

e Intelegerea modului de pastrare a legiturii cu persoanele din cadrul retelei (de
afaceri)

e Intelegerea modului de abordare a altor persoane (in vederea includerii in cadrul
acestei retele (de afaceri))

R1: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege importanta unei retele (de
afaceri)

R2: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege cum poate fi creata o retea (de
afaceri)

R3: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege cum sa abordeze alte persoane
(in vederea includerii intr-o retea (de afaceri))

R4: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege ce trebuie si ce nu trebuie facut
atunci cand se formeaza o retea (de afaceri)

R5: Cursantii vor avea capacitatea de a intelege modul de pastrare a legaturii cu
persoanele din cadrul retelei (de afaceri)
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Momentul lectiei: | Metode si instructiuni pentru Resurse necesare:

formatori:
Introducere - Scurta prezentare de catre - PC/ Laptop &
. . indrumator a scopului Zoom, Teams
(dlrpe{l51unea . lectiei. sau orice alta
optimd a grupului: - Spargerea ghetii (exercitiu platforma
1-10 persoane) propus) similara
Brainstorming: ce credeti ca (desfasurarea
este o retea (de business)? online live a
Cum credeti ca se creeazad o lectiei)

retea (de business)?

Activitatea 1:
Prezentarea
obiectivelor de
invatare ale
cursului

Scurta prezentare a
obiectivelor de invatare ale
sesiunii

Activitatea 2:
Sugestii si

Aceastd sesiune abordeazd subiectul
stabilirii unei retele (de business), un

recomandari factor esential in sensul dezvoltdrii
privind retelele portofoliului de clienti si al atragerii
(de business) de parteneri pentru un business nou

infiintat.

Pe baza materialului
prezentat in Ghid,

PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta

indrumadtorul le va explica platforma
cursantilor importanta similara
credrii unei retele (de (desfasurarea
business) si le va arata cum online live a
sa pastreze legdtura cu lectiei)
membrii acesteia - Ghidul Tinerilor
Antreprenori
- Ulterior, indrumatorul le va Migranti

prezenta sugestiile si
recomandarile identificate
privind crearea unei retele
(de business).

Se verifica nivelul de
intelegere si se ofera
feedback

(exercitiu propus) pentru a-i
face pe participanti sa
inteleagd cum sa sparga
gheata - o faza importanta
in lansarea procesului de
stabilire a unei retele (de
business), indrumatorul le

Capitolul 8.
Cum sa stabilesc

oretea



http://www.yme-platform.net/How%20to%20Network-RO.html
http://www.yme-platform.net/How%20to%20Network-RO.html
http://www.yme-platform.net/How%20to%20Network-RO.html

Co-funded by the
Erasmus+ Programme
of the European Union

YOUNG
MIGRANT
ENTREPRENEURS

poate prezenta membrilor
grupului exercitiul ,Human
Bingo”. In cadrul acestui
exercitiu, participantii vor
adresa liber intrebarile
prezentate in formular
(Anexa VII), adunand
informatii de la ceilalti
membri ai grupului. Primul
care completeaza
formularul cu toate
informatiile spune Bingo, iar
jocul se opreste. Primul
participant care termina
jocul isi comunica propriile
constatari privind membrii
grupului.

Activitatea 3:
Activitatea
independenta a
cursantilor

Formatorul poate alege dintre
urmdtoarele exercitii propuse:

- (exercitiul propus nr. 1)
Cereti-le cursantilor sa
creeze un clip prin
intermediul caruia sa isi
prezinte ideea de business in
maxim 30 de secunde

- (exercitiul propus nr. 2)
Cereti-le cursantilor sa-si
imagineze ca Intalnesc o
persoana faimoasad/un
antreprenor foarte cunoscut
si cum ar incepe discutia.
Cursantii vor efectua
urmatoarele:

o Vor formula un
obiectiv: ce ar dori
sa afle de la
persoana
respectiva? Sau ce
tip de
informatii/sprijin ar
avea nevoie de la
aceasta?

o Vor formula 10
intrebari prin
intermediul carora
sa afle ceea ce vor sa
stie

- PC/ Laptop &
Zoom, Teams
sau orice alta
platforma
similara
(desfasurarea
online live a
lectiei)



http://www.yme-platform.net/assets/files/5.%20RO%20Annexes.pdf
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Discutii In urma - Adresa-ti-le cursantilor - PC/ Laptop si
activitatii intrebari privind cele platforma
fnvatate in cadrul sesiunii si online specifica
cereti-le sa spund dacd au de - pentru
adaugat alte sugestii si desfasurarea
recomandari privind online live a
crearea unei retele (de lectiei - sau un
business). chat/ forum pe
platforma
Moodle a
proiectului)

Informali si non- -Prezentarea clipului creat

formala -Evaluare orali a intrebarilor formulate

Fata in fata : prezentare In PowerPoint, lectie tiparit3, fise de lucru tiparite pentru
teme

Invatare la distanta - Invatare online (live): prezentare in PowerPoint, versiunea pdf
a lectiei, fise de lucru in format .docx pentru teme

Invitare la distanti - Moodle - Acelasi lucru si in cazul in care cursul este postat pe
platforma Moodle a proiectului

- Cursantii vor crea un clip de 30 de secunde, in care sa-si prezinte ideea de business.

- Cursantii 1si imagineaza ca intalnesc o persoana faimoasa cu care discutd pentru
prima data. Acestia trebuie sa-si stabileasca un obiectiv in vederea comunicarii si sa
formuleze 10 intrebari pentru a-l atinge.

Observatii si sugestii suplimentare pentru formatori

Este important pentru cursanti sa inteleaga nu doar cum poate fi creatd o retea (de business), ci si
cum sa pastreze legatura cu membrii acesteia.




